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STARKE MASCHINEN,
ENTSPANNT FINANZIERT.

JETZT INVESTIEREN UND VON ATTRAKTIVEN KONDITIONEN
SOWIE STARKEN ZUSATZLEISTUNGEN PROFITIEREN.

12 Monaten fur O,12%
72 Monaten fur O0,72%

Partnerschaft die sich lohnt

JETZT PROFITIEREN

langfristige Sicherheit, dank 5 Jahren
Garantie




«Die Fehlerkultur im
Bundesamt fiir Landwirt-
schaft hat Potenzial.»

Kirsten Miller, Geschaftsfiihrerin

Die Praxis ist kein Testlabor

Digitalisierung soll Arbeit erleichtern. Doch wenn Lieferungen blockiert
sind, Daten nicht auffindbar und Betriebe am Verzweifeln, |auft etwas
grundlegend falsch. Die Umstellung von Hoduflu auf Digiflux ist ein Lehr-
stlck darlUber, was passiert, wenn eine Plattform an der Praxis vorbei
eingefihrt wird.

Besonders stossend ist der Umgang des Bundesamts fur Landwirtschaft
(BLW) mit der Kritik. Statt die Probleme von Beginn an ernst zu nehmen,
wurden sie zunéchst bagatellisiert. Erst nach 40 Tagen reagierte das Amt.
Hatten die Verantwortlichen rechtzeitig reagiert, hatte das BLW den
Rickwartseingang zu Hoduflu noch einschlagen kénnen - ein Versdumnis,
das inzwischen selbst die BLW-Fiihrungsebene einrdumt. Inzwischen ist
klar: Es geht nicht um einzelne Kinderkrankheiten, sondern um eine Gross-
baustelle. Eine Taskforce soll nun die Fehler priorisieren. Bei einer Platt-
form, die im laufenden Landwirtschaftsbetrieb funktionieren muss, ist das
ein alarmierendes Eingestédndnis. Wahrend das BLW priorisiert, stapeln
sich bei den Lohnunternehmen die Lieferbelege. Kunden warten auf Mel-
dungen, Nahrstoffbilanzen bleiben unvollstandig.

Das Vertrauen in das BLW ist auf einem Tiefpunkt angelangt. Wer berech-
tigte Warnungen zunéchst herunterspielt, muss sich fragen lassen, ob er
die Tragweite der Probleme tUberhaupt erkannt hat. Lohnunternehmen und
Landwirtschaftsbetriebe sind Anwender - nicht die ausgelagerte Qualitats-
sicherung des Bundes. Sie haben die Fehler dokumentiert. Jetzt muss das
Amt liefern.

Unsere Forderungen sind klar: Das BLW muss die Verantwortung fiir die
misslungene Einfihrung tbernehmen, einen verbindlichen Zeitplan zur
Fehlerbehebung vorlegen und transparent liber Fortschritte informieren.
Kein Betrieb darf wegen technisch nicht méglicher Meldungen sanktioniert
oder anderweitig benachteiligt werden. Und die Taskforce muss konkrete
Ergebnisse liefern, statt lediglich Lippenbekenntnisse abzugeben.

Digitalisierung ist kein Selbstzweck. Sie muss Abldufe vereinfachen, nicht
zusétzliche Arbeit und Unsicherheit schaffen. Die Landwirtschaft braucht
verlassliche Werkzeuge - keine Pflichtprogramme, bei denen die Praxis
nach der Einflihrung herausfinden muss, was alles nicht funktioniert.

lhre
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Kirsten Muller
Geschaftsfuhrerin Verband Lohnunternehmer Schweiz
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Verband & Mitglieder

Panorama
Kurz & blindig

@ Agroscope muss sparen

Aufgrund verschiedener von Parlament und
Bundesrat beschlossener Sparmassnahmen weist
das ordentliche Budget von Agroscope ein struktu-
relles Defizit von rund 10 Mio. CHF auf. Dies macht
eine thematische Fokussierung des Forschungs-
portfolios notwendig und fiihrt zu einem Abbau
von 58 Vollzeitstellen. Auch mit dieser Fokussierung
wird Agroscope langfristig eine kompetitive und
kompetente Forschungsinstitution fur die Schweizer
Land- und Erndhrungswirtschaft bleiben. Die vom
Bundesratim Mai 2020 beschlossene Standort-
strategie von Agroscope wird weiter umgesetzt.

In Oberbottigen (BE) wird beim traditionellen
Méahdrescherziehen des Lohnbetriebs Schneeberger &
Berger nicht lange gefackelt: Hier werden PS
nicht nur unter der Haube, sondern auch in den Armen
gemessen. Dieses Jahr sorgte ein ganz besonderes
«Frauenteam» fir Aufsehen. Outfitmassig top gestylt
und bestens vorbereitet, hiess es: Armel hoch,
Muskeln an - und ziehen, was das Zeug hélt!

Dass diese «Damen» ordentlich Zug draufhaben,
war dabei kaum zu Gbersehen.

@ Bund will schnelles Internet auf dem Land férdern

Der Bundesrat will die Versorgung mit schnellem Internet in diinn besiedelten Gebieten verbessern.

Am 9. September 2026 hat er die Botschaft zum Breitbandférdergesetz ans Parlament Gberwiesen.

Ziel ist, dass moglichst alle Wohn- und Geschaftsgeb&dude in der Schweiz einen festen Internet-

anschluss mit mindestens 1 GBi/s erhalten. Das Geld soll vor allem in Glasfasernetze fliessen.

Wo das zu teuer wird, soll auch der Anschluss Giber Funk unterstitzt werden. Vorgesehen sind bis
zu 730 Mio. CHF fur die Jahre 2030 bis 2037. Die Halfte davon GUbernimmt der Bund, finanziert
aus den Gebdhren fir kiinftige Mobilfunkkonzessionen. Die andere Hélfte tréagt jeweils der
betroffene Kanton. Gemeinden und Kantone entscheiden freiwillig, ob sie mitmachen.

Das Programm ist auf acht Jahre befristet und kann héchstens einmal um drei Jahre ver-
langert werden.

Der Hintergrund: Die alten Kupferleitungen werden in den 2030er Jahren schrittweise
abgeschaltet. Ohne Férderung waren geméss Bund rund 10% der Haushalte und Unter-
nehmen nicht an ein modernes Breitbandnetz angeschlossen.
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@ Die Bevélkerung steht hinter den Bauern

Die Europaerinnen und Européer schatzen ihre
Landwirtschaft. In der neuen Eurobarometer-
Umfrage der EU-Kommission sagen 95% der
Befragten, die Landwirtschaft und die landlichen
Raume seien wichtig fur die Zukunft Europas.
Gleichzeitig wiinschen sie sich glinstige Lebens-
mittel.

Fir die Umfrage hat die EU-Kommission im Mai
und Juni 2026 in allen 27 Mitgliedstaaten 26456
Personen befragt. Veroffentlicht hat sie die Er-
gebnisse am 22. September. Die Unterstiitzung

fur die Bauern ist gross: 93 % halten eine stabile
Lebensmittelversorgung fur entscheidend. 55%
finden die finanzielle Unterstltzung der EU zur
Stabilisierung der b&uerlichen Einkommen ange-
messen. Sieben von zehn Befragten sind Uberzeugt,
dass die Gemeinsame Agrarpolitik (GAP) allen
nitzt und nicht nur den Landwirten.

Bei der Frage nach den Prioritaten der kinftigen
Agrarpolitik liegen zwei Anliegen fast gleichauf:
55% nennen angemessene Lebensmittelpreise,
53 % faire Einkommen fir die Bauern. Es folgen die
Versorgungssicherheit mit 50 % und der Umwelt-
und Klimaschutz mit 47 %.

Deutlich sind die Ergebnisse auch bei der Herkunft:
79 % ist es beim Einkauf wichtig, dass ein Lebens-
mittel in der EU hergestellt wurde. 89 % finden, dass
nur Agrarimporte in die EU kommen sollten, die
nach den européischen Standards fir Umwelt, Tier-
schutz und Arbeit produziert wurden.

Quelle: EU-Kommission, Eurobarometer-Umfrage,
ver&ffentlicht am 22. September 2026

Bauernbetriebe reduzieren Kuhzahl gewaltig
Im August lagen die Schlachtzahlen in allen Wieder-
kéduer-Kategorien deutlich Gber dem Vorjahresniveau:

Stiere +19,1 %,

®

Verband & Mitglieder

AP30+: Mehr Spielraum, aber weniger Geld
Der Bundesrat hat die Agrarpolitik ab 2030 (AP30+)
in die Vernehmlassung geschickt. Sie lduft bis

8. Dezember 2026. Ziel der Vorlage ist mehr Er-
nahrungssicherheit. Die Betriebe sollen dafiir mehr
unternehmerischen Spielraum, mehr Wertschop-
fung und eine bessere Ressourceneffizienz erhalten.

Agrarpolitik 2030+

Die Direktzahlungen sollen sich kinftig starker

an konkreten Ergebnissen orientieren, der administ-
rative Aufwand soll sinken. Eine neue gesetzliche
Grundlage soll einen einfachen und sicheren
Austausch von Daten ermdglichen. Der Bund will
ausserdem die Marktbeobachtung ausbauen, die
Milch und pflanzliche Kulturen fir die direkte Er-
nahrung zusatzlich stitzen und nachhaltige Techno-
logien starker fordern. Das ist auch fir Lohnunter-
nehmer interessant. Weitere Schwerpunkte sind ein
besserer Kulturschutz, mehr Bildung und Beratung

170 See Ochsen +13,1%, und die Anpassung an den Klimawandel. Fir die
Rinder +32,3 %, Jahre 2030 bis 2033 will der Bundesrat beim Parla-

165 - Kihe +53,9%, ment 13808 Mio. CHF beantragen. Das sind 123 Mio.
Kalber +7,9%, CHF weniger, als fir 2026 bis 2029 geplant ist.

160 | Schafe +42,6% und Der Schweizer Bauernverband begriisst den grésse-
Ziegen +60,2%. ren Handlungsspielraum. Er kritisiert aber, dass

155 | Bei den Schweinen Kirzungen und Umverteilungen von insgesamt

; - i (+0,2%) und Mastpoulets
150 | 5 (+1,7 %) blieben die
Schlachtungen hingegen
stabiler. Zum deutlichen
Anstieg der Schlacht-

380Mio. CHF vorgesehen sind, und fordert zuséatz-
liche Mittel.

T L e S e B R e B S 2
12345678 9101112

zahlen durfte die Trockenheit mit dem damit verbunde-
nen Futtermangel beigetragen haben.
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Innovatives Rundballennetz mit

33 starken Kettfaden, speziell ftr

schweres Pressgut. Fiir verbesserte WHEN EXCELLENCE
Ballenverdichtung, maximale Ballen- HATTES
stabilitat und bis zu 20 % mehr Rund-

ballen in derselben Zeit (im Vergleich

zu einem Standardnetz). rkw-group.com

Konnten wir ihr Interesse wecken
kontaktieren sie uns noch heute!

@ info@recytech.ch @ +4143 255 80 55 @ www.recytech.ch

Q.ﬂL‘”' \\ YHNE

KOMPE N

SWISS QUALITY SINCE 1917
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Verband & Mitglieder

@ Agroscope biindelt ihre Forschung in Posieux @ Buch zum 100. Geburtstag
von Helmut Claas

Im Juli 2026 wére Helmut Claas

100 Jahre alt geworden. Das

Unternehmen erinnert mit

dem Buch «Innovationen fir

Generationen» an ihn. Es ist mehr als eine Firmen-
chronik und gewahrt erstmals persénliche Einblicke
in das Familienunternehmen.

Das Buch erzahlt die Geschichte von der Vorge-
schichte und den Anfangen in Harsewinkel bis
heute. Im Mittelpunkt steht Helmut Claas. Als Inge-
nieur, TUftler und Stratege préagte er Gber Jahrzehn-
te das Unternehmen und die ganze Landtechnik-
branche. Er hatte das Handwerk von Grund auf
gelernt und hielt Gber 100 Patente. Unter seiner
Fihrung wurde Claas vom européischen Spezialis-
ten zu einem weltweit fihrenden Landtechnik-

o
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o
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o
2
o
©
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Die landwirtschaftliche Forschung des Bundes
rickt enger zusammen. Agroscope hat in Posieux
(FR) ein neues Laborgebaude fir 125 Mio. CHF
bezogen und zieht dort einen Grossteil ihrer Labor-
arbeit zusammen.

Auf 11000 m2 Nutzfléche arbeiten die Forschenden
mit modernster Technik. Rund 7700 m? davon sind
Labore fur chemische und biologische Analysen
und fir Biotechnologie. Auch eine Versuchskéaserei
gehort dazu. Mit der Konzentration auf einen Stand-
ort will Agroscope die Kosten fir Betrieb und Un-
terhalt ihrer Labore senken. Ab Ende August ziehen
die Mitarbeitenden schrittweise ein. Sind alle
Umzlge abgeschlossen, arbeiten in Posieux rund
420 Personen. Zusammen mit dem benachbarten
Grangeneuve, dem landwirtschaftlichen Institut
des Kantons Freiburg, entsteht so ein nationales
Zentrum der Agrar- und Erndhrungswirtschaft.

hersteller. Sein Leitsatz zieht sich durch das ganze
Buch: «Wer kein Risiko eingehen will, wird nur in
kleinen Schritten vorankommen.»

Das Buch «Innovationen fir Generationen» ist im Delius Klasing
Verlag erschienen (262 Seiten, ISBN 978-3-667-13263-5).
Esistim Buchhandel und im Claas Collection Shop erhéltlich
und kostet 39.90 €.

Philippe Largeau fiihrt Ceettar

Die europaische Dachorganisation der Lohnunternehmer, Ceettar, hat einen neuen Présidenten. Die General-
versammlung wéhlte am 17. September in den Niederlanden Philippe Largeau an die Spitze. Er ist Prasident des
franzésischen Unternehmerverbands FNEDT und folgt auf Klaus Pentzlin.

Neu im Vorstand sind Hakan Nilsson (Schweden), Hartmut Matthes
(Deutschland) und Gianluca Ravizza (Italien). Sie vertreten zusammen
mit den bisherigen Vorstandsmitgliedern die land- und forstwirtschaft-
lichen Dienstleister auf européischer Ebene. Gastgeber der Versamm-
lung war der niederlandische Verband Cumela.

Fir die kommenden Jahre stehen die Gemeinsame Agrarpolitik der
EU, der Umwelt- und Klimaschutz, die Dekarbonisierung, soziale Vor-
schriften, die Wettbewerbsfdhigkeit und der Abbau von Burokratie im
Zentrum. Largeau will die Zusammenarbeit der nationalen Verbande
vertiefen. Ausserdem will er die Arbeit von Ceettar bei Beschaftigung,
Qualifizierung und sozialem Dialog ausbauen. Ceettar vertritt 18 natio-
nale Organisationen.
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26.-30.11.
Halle Cube
Stand A04

lhre Planzen stehen drauf.

Zucker Besuchen Sie uns an der ‘ T RAUT MAN N
+ - W AGRAMA

Bern, 26.11-30.11.2026
Zelthalle 13, Stand EO1

5 Mehr Informationen

www.agrotechnikzulliger.ch
- zucker.ch/pflanzer Natiirlich natiirlich.

info@atz.ch
Tel: 062 531 15 60

lhr
Spezialist fur
Saatgut 4
_ .'_-‘, AT .'r__f

3;toenstein 044 879 17 18 / www.hauenstein.ch
Sa:men Oftringen / Rafz / Landquart / Orbe

Spitzenqualitat Fachberatung Lieferservice
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Verband & Mitglieder

@ Deutlicher Anstieg belastet die Lohnarbeit Die Kalkulation obliegt jedem Unternehmen selbst.
Die Treibstoffkosten haben erneut einen Sprung nach Wir méchten jedoch fir die Kostenentwicklung
oben gemacht. Laut TCS-Benzinpreisradar hat sich der sensibilisieren.

Diesel von Fr. 1.78 auf Fr. 2.44 pro Liter verteuert - ein
Plus von 37 %. Dies schlagt direkt auf die Produktions-
kosten und damit auf die Lohnarbeiten durch.

Der Verband gibt keine Preisempfehlungen ab und
nimmt keinen Einfluss auf die Mitgliedsunternehmen.

B Eine aktuelle Ubersicht bietet die
Dieselpreis-Tabelle der ASTAG:
astag.ch - Dieselpreise national 2026

25

X X =
N
2 3 > S
o © o
1.5 N N )
1
0.5
0
Bleifrei Bleifrei 98 Diesel
. 01.Januar2026 1.65 1.75 1.78
Entwicklung :
Benzin/Diesel- m 03. April 2026 1.89 2 224
Preise m 30. September2026 2.14 225 2.46

* * * * Social-Media-Ranking - Unser Ranking mit unseren vier reichweitenstarksten Posts:
38600

Die Lohnunter-
nehmen Stahli,
Scheurer, Friederich
und Gautschiim
Einsatz. Hier ist
Teamwork gefragt.

Besuch beim
Lohnunternehmen
Hanni aus
Niedermuhlern.

BEITRAG GETEILT Al
VON LOHNUNTERMERMER CH

BEITRAG GETE L AUGUST
VIR LWHUNTERRENVER, [

29400

Das alljghrliche
Mé&hdrescherziehen
beim Lohnunter-

nehmen Betriebsrundgang
Schneeberger & beim Lohnunter-
Berger nehmen Leu in

Hohenrain (LU)

Folgen Sie uns:

Wir sind auf Facebook,
Instagram, YouTube und
auf TikTok aktiv.

BEITRAG GETEILT AM 9. AUGLST
VR LOHMUNTERNEHUER [

BEITRAG GETELT AM 4. AL

F o d g A . bty
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Einzigartig:

Darlehen statt nur Leasing.

lhr starker Finanzierungspartner fiir
moderne Landwirtschaft

KONTAKT )
Hanspeter Rothen
+41 (0)44 730 40 40 _ ///‘

Info.ch@agcofinance.com AGCO
www.agcofinance.com EINANCE

Direkt-Strip-Satechnik

Verbesserung der Bodenstruktur
und Bodengesundheit

Einzelkornsdmaschine
MASCAR X

von 8 - 12 Reihen
in wenigen Minuten

50-75-80cm
MULTIFLEX

SMART-DRIVE
Mathod 024 442 85 40
Mobile Werkstatt 079 910 76 00
Senédes alphatec@alphatec-sa.ch 026 413 38 50

Neues Design
ISOBUS féhig -
Neue Rotoreinheit: Prc
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Lelstungsstark Ielcht und befrﬂélt'fur dle'Zukunft.
Die neue McHale F5-550

Qe 062962 25 27 Einfo@abm-maschinen.ch




@ Kauflaune bleibt verhalten

Die europaischen Landtechnikhersteller rechnen
nicht mit einer raschen Erholung. Nach einem
kurzen Lichtblick im Sommer ist das Geschéftsklima
im September wieder deutlich eingetribt. Das zeigt
das monatliche Geschaftsbarometer des europai-
schen Landtechnikverbands CEMA.

Der Index des Verbands CEMA sank im September
von -14 auf -21 Punkte, wie die rumanische Fach-
zeitschrift «Revista Ferma» berichtet. Die Skala
reicht von -100 bis +100. Im August hatte das
Barometer noch zugelegt. Damals war der Wert von
-19 auf -14 Punkte gestiegen, allerdings nur, weil
die Firmen die kommenden sechs Monate optimis-
tischer einschatzten. Die aktuelle Geschaftslage
bezeichnete die CEMA schon damals als schwach.
Diese Erholung hielt nicht lange. Die Hersteller
haben ihre Erwartungen fur das nachste halbe Jahr
wieder nach unten korrigiert.

Besonders vorsichtig sind die
Firmen bei den Traktoren. Nur
14% erwarten in den néchsten
sechs Monaten mehr Bestel-
lungen. Viele Landwirte
schieben den Kauf neuer
Maschinen hinaus, weil diese
teuer sind, die Finanzierung
viel kostet und die Margen
unsicher sind. Sie reparieren
ihre Traktoren, Mahdrescher
und Sdmaschinen lieber und
fahren sie eine Saison langer.
Gebraucht werden neue Maschinen trotzdem.

Die Lage ist nichtin allen Landern gleich. Laut
CEMA sind die Firmen in Skandinavien, Gross-
britannien und Irland am zuversichtlichsten. Fir
Frankreich und Polen bleiben die Erwartungen
negativ. In Deutschland, Frankreich und den
Niederlanden brauchen die Betriebe derzeit nur
wenige neue Maschinen. In mehreren Landern
Mitteleuropas missen dagegen noch viele alte
Maschinen ersetzt werden. Einen Einbruch erwartet
die Branche trotzdem nicht. Fur das ganze Jahr
2026 rechnen die Firmen im Durchschnitt mit
einem kleinen Umsatzplus. Prazisionslandwirt-
schaft, automatische Lenksysteme und Vernetzung
werden als Verkaufsargumente immer wichtiger.

Quellen: CEMA, Business Barometer August 2026;
Revista Ferma, 18. September 2026

Noch nicht Mitglied bei uns?
Gleich Antrag stellen und

von den zahlreichen Vorteilen
profitieren!

Verband & Mitglieder

@ EU will unbefristete Zulassungen

In der EU sollen die meisten Pflanzenschutz-
Wirkstoffe kiinftig ohne Ablaufdatum zugelassen
werden kénnen. Das sieht ein Vorschlag der
EU-Kommission zur Vereinfachung des Lebens-
und Futtermittelrechts vor. In Parlament und Rat

ist er heftig umstritten.

Heute ist ein Wirkstoff in der EU in der Regel fir
zehn bis 15 Jahre zugelassen. Danach muss der
Hersteller die Erneuerung beantragen und aktuelle
Daten vorlegen. Diese Pflicht zur regelmassigen
Neubewertung will die EU-Kommission fir die
meisten Wirkstoffe abschaffen. Das stehtin ihrem
Vorschlag vom 16. Dezember 2025, dem sogenann-
ten Omnibus-Paket. Fir besonders problematische
Stoffe sollen weiterhin befristete Zulassungen
gelten, zum Beispiel fur Substitutionskandidaten.
Die Behorden sollen sich so auf neue und riskante
Wirkstoffe konzentrieren. Ausserdem sieht der
Vorschlag lingere Ubergangsfristen und eine klare-
re Regelung fur biologische Pflanzenschutzmittel
vor. Das berichtet der Wissenschaftliche Dienst des
Européischen Parlaments.

Gegen die Plane gibt es starken Widerstand. Um-
weltverbdnde wie der Deutsche Naturschutzring
halten die Abschaffung der regelméssigen Risiko-
prufung fur rechtswidrig. Auch im Rat gibt es keine
Einigung. Die Abstimmung tber eine gemeinsame
Position der EU-L&ander war fur den 23. September
geplant und wurde verschoben, wie foodwatch
berichtet. Nach internen Ratsdokumenten, die
foodwatch versffentlicht hat, pladiert Osterreich
statt fir unbefristete Zulassungen fur langere
Fristen von 15 Jahren bei der Erstzulassung und

20 Jahren bei der Erneuerung. Im EU-Parlament
stimmen die zustédndigen Ausschisse voraussicht-
lich am 5. Oktober ab.

Fir die Praxis wére die Reform eine Entlastung.
Wirkstoffe wiirden seltener wegfallen, weil eine Er-
neuerung verpasst wird, und die Betriebe kdnnten
besser planen. Kritiker warnen dagegen, dass neue
Erkenntnisse zu Gesundheit und Umwelt dann nicht
mehr regelméssig in die Beurteilung einfliessen
wirden.

Quellen: Wissenschaftlicher Dienst des Européaischen Parlaments
(EPRS); Deutscher Naturschutzring, 24. September 2026;
foodwatch, 23. September 2026
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So einfach geht'’s

1. QR-Code scannen oder kalenderdruck.ch 6ffnen
Ka I e n d e r 2 O 2 7 2. Bilder, Logo und Adresse hochladen

3. Vorschau priifen und bestellen
Die ideale Geschenkidee fiir Ihre Kunden

Neu gestalten Sie als Lohnunternehmer
Schweiz Ihren A4-Monatskalender mit
Bildern Ihres Betriebes ganz einfach selbst
auf kalenderdruck.ch.

kalenderdruck.ch

Kosten

ab 50 Stk.  CHF 17.40 pro Exemplar
ab 100 Stk. CHF 15.— pro Exemplar
ab 200 Stk. CHF 13.— pro Exemplar
ab 400 Stk. CHF 12.— pro Exemplar

Lieber gestalten lassen?
Wir ibernehmen das fiir CHF 150.— pro Auftrag.
Senden Sie uns eine E-Mail an info@oetterliag.ch mit:
[ — Firma, Kontaktperson, Telefon
{ — Stuickzahl
— Liefer- und Rechnungsadresse
R ’ — Bilder und Logo inkl. Angaben zur Platzierung

— ‘ el Bestellschluss: 6. Dezember 2026
Oetterli Druck AG
Rothlistrasse 3, 6274 Eschenbach, 041 449 50 67

kalenderdruck.ch@) oetterlid)

7/,
TRELLEBORG

ProgressiveTraction®
Zuverlassigkeit. Garantiert.

Jetzt mit 5.000 Stunden Laufleistungs-Garantie.

TML060 THMLO00 TMS00 TMB00 TME00

ProgressveTuction Progeq ik Traction Pre, [

Ab sofort fir die Produktlinien TM1060, TM1000, TM900 und TM800
mit Trelleborg ProgressiveTraction® Profil.
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12 Agroluchs 3/2026



Verband & Mitglieder

Aus der Verbandsarbeit

Autorin: Kirsten Muller

Diebstahle: GPS-Gerate
weiterhin im Visier

Die Serie der Diebstahle von GPS-Empféngern, Tablets
und weiteren technischen Geraten reisst nicht ab. Es hat
Kollegen in séamtlichen Regionen der Schweiz getroffen:
Die Tater drangen in Maschinenhallen und Pausenraum
ein oder machen sich auf dem Betriebsgelande zu schaf-
fen und entwendeten das GPS. Vermutlich hatten sie die
Ortlichkeiten zuvor ausgekundschaftet. Betroffen sind
insbesondere Traktoren der Marke John Deere.

Polizei und Zoll ermitteln

Wir stehen im Austausch mit der Kantonspolizei Bern.
Eine genaue Zahl der entwendeten Geréate liegt uns nicht
vor. Die Polizei hat uns jedoch versichert, dass sie intensiv
an den Féllen arbeitet und bereits erste Erkenntnisse
vorliegen. Zudem konnte der Zoll bei einer Kontrolle erste
gestohlene Geréte sicherstellen.

So schiitzt lhr euch:

® Gerate konsequent
schitzen

* die Installation von Uber-
wachungskameras prifen

e verdéchtige Personen
oder Fahrzeuge umgehend
der Polizei melden

e Versicherungsdeckung
Uberprifen: Welche
Schaden sind in welcher
Form und bis zu welcher
Hohe versichert?

¢ Vorfélle auch dem Verband
melden, damit wir die
Kollegen warnen kénnen
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Aus dem Vorstand:
Johanna Gapany bleibt Prasidentin

Der Vorstand: Johanna Gapany, Fernand Andrey, Daniel Haffa,
Samuel Guggisberg, Benny Husler, Beat Gerber, Felix Horni (v. li.).

Unsere Prasidentin, Standeratin Johanna Gapany (FDP),
hat angekiindigt, bei den kommenden Standeratswahlen
im Oktober 2027 nicht mehr zu kandidieren. Der Vorstand
hat an seiner Sitzung vom Montag, 7. September, ein-
stimmig beschlossen, sie weiterhin als Prasidentin des
Verbandes zu unterstitzen. Die Zusammenarbeit im
Vorstand und mit der Geschéftsstelle ist von grossem
Vertrauen gepragt und funktioniert ausgezeichnet - einer
Fortsetzung steht nichts im Weg.

Wir danken Johanna Gapany herzlich fur ihr grosses
Engagement und die wertvolle Zusammenarbeit,
insbesondere beim Dossier Digiflux, wo sie sich mit Nach-
druck fir die Anliegen der Lohnunternehmer einsetzt.

Giille bleibt bei EP unbedenklich

Wegen des aktuellen Ausbruchs von
Enzootischer Pneumonie (EP) gibt es
beim Gilleausbringen keine besonde-
ren Einschrédnkungen. Es genligen die
Ublichen Hygienemassnahmen.

Seit dem Ausbruch der Enzootischen
Pneumonie in einem grossen Schweine-
ring fragen sich viele Landwirte und
Lohnunternehmer, ob sie Giille weiter-
hin ohne Bedenken ausbringen kénnen.
Die Antwort ist Ja. Der Erreger der
Krankheit, Mycoplasma hyopneumoni-

ae, wird nicht Gber den Kot ausgeschie-
den, sondern nur Uber Speichel und
Nasensekret. Gelangter trotzdem in die
Gulle, stirbt er dort ab. Laut SUISAG ist
die Gille bei EP deshalb kein grosser
Risikofaktor.

Fir das Ausbringen gelten keine Ein-
schrankungen, die Uber die Ublichen
Hygienemassnahmen  hinausgehen.
Dazu gehort, dass das Gullefass sauber
auf den Betrieb kommt und ihn sauber
wieder verl&sst. Die Fahrzeuge werden

ausserhalb des Betriebs gewaschen,
und Gille darf nichtin das Gullesystem
des Betriebs zuruckfliessen (SUISAG-
Merkblatt). Wichtig bleibt die Biosicher-
heitim Stall. Der Erreger verbreitet sich
vor allem direkt von Tier zu Tier und
Uber die Luft. Er kann aber auch an ver-
schmutzten Kleidern, Schuhen oder
Geraten weitergetragen werden. Fur
gesperrte Betriebe gelten zudem die
Anordnungen des kantonalen Veteri-
nardienstes.
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Verband & Mitglieder

Hoduflu-Ablésung mit gravierenden Mangein

Wahrend die Politik Erleichterungen in Aussicht stellt, sorgt
die Ablésung von Hoduflu durch Digiflux in der Praxis fir er-
heblichen Arger. Die Umstellung wurde mehrfach verscho-
ben: Urspriinglich war sie auf den 1. Marz 2026 geplant,
danach folgten Termine am 1. Juni, Ende Juni, in der zweiten
Augusthalfte und schliesslich Ende August. Anfang Septem-
ber wurde den Betrieben mitgeteilt, dass Hof- und Recycling-
dingerlieferungen ab sofort ausschliesslich Gber Digiflux
zu melden sind. Mit jeder Verschiebung dnderten sich die
Informationen zu Registrierung, Aktivierungscode, Daten-
Ubernahme und zur Frage, wie lange Hoduflu noch genutzt
werden kann.

«Das Vertrauen in das Bundesamt
fiir Landwirtschaft ist auf einem Tiefpunkt
angekommen. Wir erwarten vom BLW
eine transparente Aufarbeitung der Ursachen
und die Ubernahme der Verantwortung
fiir die Mangel in der Projektumsetzung.»

Fernand Andrey, Vizeprésident

Das BLW (Bundesamt fir Landwirtschaft) hatte wiederholt
zugesichert, dass bestehende Produkte sowie offene und
abgeschlossene Buchungen vollstandig aus Hoduflu tber-
nommen wirden. Die Realitat sieht anders aus. Die haufigs-
ten Rickmeldungen aus der Praxis:

e Die Aktivierungscodes wurden verspétet versandt,
teilweise erst nach der Umstellung; in der Westschweiz
wurde zudem eine deutsche Version verschickt.

e Hoduflu war ab dem 1. September nicht mehr zugéng-
lich, obwohl Digiflux noch nicht funktionstichtig ist.

¢ In Hoduflu hinterlegte Produkte wie Mist und Giille
samt N&hrstoffgehalten und Berechnungen stehen in
Digiflux nicht zur Verfigung.

¢ Verschiedene Produkte fehlen ganz oder weisen un-
vollstandige beziehungsweise fehlerhafte Nahrstoff-
gehalte auf.

e Lieferungen kénnen nicht korrekt erfasst werden, weil
Produkte fehlen und Nahrstoffgehalte weder ergénzt
noch angepasst werden kénnen.

e Ansichten, MenUs und Zugriffsrechte andern sich
laufend; die Benutzeroberflache wechselt zudem
zwischen Deutsch und Englisch.

In das Projekt wurden bisher rund 10 Mio. CHF investiert.

Das unternimmt der Verband

Wir haben umgehend auf héchster Ebene das Gesprach mit
dem Schweizer Bauernverband (SBV) gesucht. In einem ge-
meinsamen Schreiben an BLW-Direktor Christian Hofer ha-
ben SBV und Verband Lohnunternehmer Schweiz differen-
ziert die Mangel aufgefihrt, die innert zweier Tage aus den
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Rickmeldungen der Praxis zusammengetragen worden wa-
ren. Das BLW hat zugesichert, die Punkte zeitnah zu prifen.
Da die Méangel bislang nicht behoben werden konnten,
haben wir das BLW erneut schriftlich auf die Dringlichkeit
einer raschen Lésung hingewiesen. Die Mangelliste muss nun
unverzlglich, vollstdndig und mit verbindlichen Fristen ab-
gearbeitet werden. Zudem haben wir um ein Gespréach mit
dem BLW-Direktor gebeten. Dieser lehnte es jedoch ab und
verwies auf die Fachebene. (Stand 15. Oktober 2026)

Eure Erfahrungen sind gefragt

Mittlerweile hat das BLW eine Taskforce eingesetzt, die die
technischen Méngel erfassen und priorisieren soll. Die erste
Sitzung des erweiterten Kompetenzkreises hat deutlich
gemacht, wie umfangreich die Probleme sind und welch
grosse Aufgabe ihre Behebung darstellt. Eine Rickkehr zu
Hoduflu schloss BLW-Mitarbeiter Ryan Studer kategorisch
aus. Einen Zeitplan fir die Behebung der Mangel konnte er
nicht nennen. Die Kerngruppe soll sich ab sofort wéchentlich
treffen.

Elementare Inhalte wurden von Digiflux aus dem Hoduflu nicht iber-
nommen zum Beispiel Nahrstoffgehalte fur bestimmte Produkte wie Mist.
Fazit: Dingebilanzen kénnen nicht gerechnet werden.

Der Arger und Frust an der Basis - insbesondere in einem fiir
unsere Branche ohnehin sehr schwierigen Jahr - sind absolut
versténdlich. Wir nehmen eure Anliegen ernst, bindeln die
Rickmeldungen und setzen alles daran, gegeniiber den zu-
standigen Stellen den grésstméglichen Druck aufzubauen.
Bitte meldet uns weiterhin Probleme und konkrete Erfahrun-
gen mit Digiflux. Je konkreter die Rickmeldungen, desto
besser kdnnen wir sie systematisch erfassen, als nachvollzieh-
bare Belege gegebenenfalls beim BLW einreichen und eure
Interessen vertreten. m
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Verband & Mitglieder

Digiflux: Politik stellt
Weichen - Praxis kampft
mit dem System

Seit Uber zwei Jahren setzt sich der Verband Lohnunternehmer Schweiz
fur eine praxistaugliche Losung bei Digiflux ein. Doch wir missen
nlchtern feststellen: Die Praxis findet kein Gehdr - noch nicht.

Autorin: Kirsten Muller

Unsere Forderungen sind klar:

¢ keine Mitteilungspflicht fir Mineraldiinger- und Kraft-
futterlieferungen

e starke Vereinfachung der Mitteilungspflicht fir PSM-
Lieferungen

¢ keine Meldepflicht fur die Anwendung von PSM

e klare Regelung beziglich der Verwendung der Daten

Was geschah

Der Sténderat hat am 18. Juni 2026 die parlamentarische
Initiative Stark sowie die Standesinitiative des Kantons Bern
knapp mit 20 zu 19 Stimmen angenommen (siehe Agroluchs,
Ausgabe 2).

Vor der Beratung in der Wirtschaftskommission des National-
rates (WAK-N) haben wir gemeinsam am 17. und 18. August
mit der IG BauernUnternehmen und der Vereinigung Schwei-
zerischer Futtermittelfabrikanten die Kommissionsmitglieder
mit einem Brief sensibilisiert.

Mit Erfolg: Die WAK-N unterstitzt mit deutlichen 16 zu 9 Stim-
men eine Anpassung des Landwirtschaftsgesetzes im Sinne
der Initiativen. Fir die Kommissionsmehrheit muss das
Meldesystem trotz bereits eingebauter Erleichterungen wei-
ter vereinfacht werden. Die heutige Ausgestaltung fihre
sowohl fur die Landwirtschaft als auch fir das Gewerbe zu
Doppelspurigkeiten, einer massiven Erhéhung der adminis-
trativen Belastung und der Kosten - ohne erkennbaren Mehr-
wert, heisst es in der Medienmitteilung des Parlaments.

Néachste Etappe:

Breite Allianz fordert Entlastung bei Diinger und
Pflanzenschutz

Der Verband Lohnunternehmer Schweiz und IG BauernUn-
ternehmen sowie 16 weitere Organisationen haben sich am
9. Oktober in einem gemeinsamen Brief an die Wirtschafts-
kommission des Standerats (WAK-S) gewandt. Sie verlangen,
dass die Meldepflichten fir Nahrstoffe und Pflanzenschutz-
mittel deutlich vereinfacht werden. Anders als im Brief des
Schweizer Bauernverbands gehért dazu ausdricklich auch
der Pflanzenschutz.
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Die WAK-S berat am 12. und 13. Oktober zwei Vorstésse zu
Digiflux: die Standesinitiative des Kantons Bern (25.305) und
die parlamentarische Initiative Stark (25.451). Der Stédnderat
hat beide bereits unterstitzt. Die Allianz bittet die Kommis-
sion nun, diesen Willen zu respektieren und die Vorstdsse
vollstandig umzusetzen. Dabei soll der Zeitplan moglichst
kurz sein.

Der Grund fur die Eile: Digiflux ist bereits in der Einfihrung.
Schon die ersten Etappen zeigten erhebliche Funktionssto-
rungen (siehe Artikel Seite 14) Diese sind bis Redaktions-
schluss nichtbehoben und verursachen in den Betrieben und
Unternehmen grossen Mehraufwand und Verunsicherung.

Eigener Brief statt SBV-Schreiben

Auch der Schweizer Bauernverband (SBV) hat sich miteinem
Brief an die Kommission gewandt. Der Verband Lohnunter-
nehmer Schweiz und die IG BauernUnternehmen haben die-
sen jedoch nicht unterzeichnet, weil er den Pflanzenschutz
nicht einbezieht. Nach Einschatzung unserer Prasidentin
Johanna Gapany wére es nicht zielfihrend, diesen Bereich
auszuklammern. Gerade fir Lohnunternehmen, die Pflanzen-
schutzmittel im Auftrag ausbringen, entstiinde sonst weiter-
hin erheblicher Meldeaufwand. Die beiden Organisationen
haben deshalb einen eigenen Brief ausgearbeitet und wei-
tere Verbande eingeladen, ihn mitzutragen.

Umweltziele auch ohne Digiflux erreicht

Die Unterzeichnenden bekennen sich ausdricklich zu den
Absenkpfaden fir Pflanzenschutzmittel und N&hrstoffe. Sie
verweisen auf bereits erreichte Erfolge. Laut der Nahrstoff-
bilanz von Agroscope sind die Uberschiisse zwischen
2014/2016 und 2021/2023 gesunken: bei Stickstoff um rund
7%, bei Phosphor um rund 13%. Das gesetzliche Ziel, das
Risiko fur das Grundwasser zu halbieren, ist bereits erreicht.
Die Pflanzenschutzmittel-Emissionen in Oberflachengewas-
serlagen 2023 um 36 % unter dem Niveau der Jahre 2012 bis
2015. «All diese Fortschritte wurden ohne Digiflux erzielt»,
heisst es im Brief. Die Forderungen bleiben wie bereits er-
wahnt.



Verband & Mitglieder

Die Integration von Hoduflu in das System Digiflux ist misslungen. Das bringt vor allem Lohnunternehmer zum Verzweifeln.

Fir die Rickverfolgbarkeit soll gentigen, den Verwendungs-  gen, die Mitteilungspflicht fir Lieferungen von Nahrstoffen
zweck beim Inverkehrbringen anzugeben, also Landwirt- aufzuheben und jene fir Pflanzenschutzmittel abzuschwa-
schaft, Gartenbau, Forstwirtschaft oder offentliche Hand.  chen. Die WAK-S hat nun den Auftrag, entsprechende Ge-
Zudem soll das Once-Only-Prinzip gelten: Jede Angabe wird ~ setzesanpassungen auszuarbeiten. Sie hat mit dem Bundes-

nur einmal erfasst. amt fur Landwirtschaft offene Fragen geklart und will im
Unterzeichnet haben unter anderem Sténderatin Johanna  Januar 2027 die Kantone und den Bauernverband anhoren.
Gapany fir den Verband Lohnunternehmer Schweiz, Samuel  Eine Vernehmlassungsvorlage sollte im Lauf des Frihjahrs

Guggisberg fiir die IG BauernUnternehmen, sowie der Pra- 2027 vorliegen. Welche Bedeutung diese Entscheidung und
sident der Vereinigung der Schweizerischen Futtermittelfa-  wie wir agieren, werden wir in der kommenden Vorstandssit-
brikanten Standerat Damian Miller, der Prasident Landtech-  zung abstimmen. m
nik SchweizmitStanderatWernerSalzmann, Produzenten-und
kantonale Bauernverbénde aus der Deutsch- und der West- Da wir an diesem Anliegen tagtéglich
@ arbeiten, ist das der Stand der Dinge bei
Redaktionsschluss (15. Oktober 2026).

schweiz.

Entscheidung WAKN 13. Oktober

In der Medienmitteilung der WAKS vom 13. Oktober heisst
es: Der Standerat und die WAK-N haben der parlamentari-
schen Initiative Stark 25.451 bzw. der Standesinitiative des
Kantons Bern 25.305 Folge gegeben. Die Initiativen verlan-
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Herzlich willkommen zum Grillplausch 2026:
Nicole Egli (I.) und Mirjam Hofer (r.), beide

von CBT, sorgten mit vielen weiteren helfenden
Hénden fur einen gelungenen Anlass.

unten: Ehrenmitglied Rolf Haller (I.) iberreichte
Lukas Christen das Zertifikat Pflanzenschutz.

Autorin/Fotos: Kirsten Mdller

Das eindrickliche Ambiente zeigte einmal mehr, wie eng
Technik, Praxis und Gemeinschaft bei den Lohnunterneh-
mern miteinander verbunden sind. Gemeinsam schauten
Lukas Christen und sein Vater Werner auf drei Jahrzehnte
Betriebsentwicklung zurlick mit all den Herausforderungen
und Erfolgen.

Apropos Erfolg: Ehrenmitglied Rolf Haller Gberreichte Lukas
Christen das Zertifikat Pflanzenschutz des Verbands Lohnun-
ternehmer Schweiz. Das freiwillige Qualitatslabel bestétigt,
dass ein Lohnbetrieb die Anforderungen an einen professi-
onellen Pflanzenschutz erfillt - von der sicheren Lagerung
und dem Anwenderschutz Gber den Waschplatz bis zur tech-
nisch einwandfreien Spritze und klar geregelten Betriebs-
abldufen. Lukas baute in den vergangenen Monaten Wasch-
platzund Lagerraum. «Damit setzt der Betrieb ein sichtbares
Zeichen fur Qualitat, Sorgfalt und Umweltverantwortung, so
Haller bei der Ubergabe.
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Treffpunkt Bar: Beim Apéro bleibt Zeit fir erste Gesprache.

Volle Halle -

gute Gesprache

In der Maschinenhalle der Familie
Christen in Schweizersholz (SG)
trafen sich 200 Mitglieder,

ihre Angestellten sowie unsere
Partnerunternehmen. Anlass war
der traditionelle Grillplausch.

Rolf Haller berichtete zudem sichtlich betroffen von seinen
Eindricken des Unwetters, das an diesem Tag Uber seinen
Heimatort Birrhard (AG) hinweggezogen war. «<Den Mais
hat es regelrecht rasiert. Strommasten sind wie Ziindholzer
umgeknickt. So etwas habe ich noch nicht gesehen», schil-
derte er.

Einen besonderen Beitrag leistete das Team von KWS
Schweiz: Geschéftsfihrer Luzi Schneider stellte die Mitar-
beitenden vor, die wéhrend des gesamten Abends den Ge-
trankeservice Gbernahmen.

Die Gaste konnten ihren eigenen Grillspiess ganz nach per-
sénlichem Geschmack zusammenstellen und das Fleisch
anschliessend an den bereitgestellten Rundgrills braten.
Diese ungezwungene Form des Grillierens bot eine ideale
Gelegenheit, miteinander ins Gesprach zu kommen und ei-
nen lebendigen Austausch zu férdern. Dazu sorgte traditio-
nelle Musik mit dem Léndlertrio Echo vom Bédmerenwald
fur beste Stimmung. m




Verband & Mitglieder

Ein schwungvolles Trio sorgte fir die musikalische Unterhaltung. Rund 200 Géste sind vor Ort. In der Maschinenhalle herrscht dafir genau
das passende Ambiente.

Luzi Schneider (l.), Geschaftsfiihrer von KWS Schweiz, stellte sein Team vor. Familie Christen (v. r.): Werner, Ruth, Lukas und Corinne
Es ibernahm wéhrend des gesamten Abends den Getrénkeservice. Christen mit Luisa und Mia

Die Spiesse selbst grillen ist sehr kommunikativ. Das Salatbuffet liess keine Winsche offen. Auch an die jlingsten Géste war gedacht:
Eine Kinderecke stand bereit.
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Die Software fur Lohnunternehmen,
Agrar & Transport

Buchhaltung Analysen Dokumentation




Verband & Mitglieder

Den Puls fuihlen

Was beschaftigt die Betriebe? Wie sehen sie den Verband?
Und wie sind unsere Mitglieder aufgestellt?

Autorin/Fotos: Kirsten Mdller

Um das herauszufinden, war die Geschéftsstelle zwei Tage lang unterwegs. Sie besuchte vier Lohn-
unternehmen vom Langenberg Uber das Haslital bis ins Malcantone. Die Betriebe sind so verschieden
wie ihre Regionen. Gemeinsam sind ihnen der Unternehmergeist und die Néhe zu den Kunden.

Drei gleiche Drescher am Langenberg

Esist 9 Uhr morgens in Niedermuhlern (BE), und auf dem Hof und Lohnunterneh-
merbetrieb Hanni-Niedermuhlern herrscht schon Betrieb. Manuel Hanni fihrtuns
Uber den Platz. Den Betrieb leitet sein Vater Peter. Manuel und sein Bruder Bern-
hard haben fir die Kranarbeiten, Transport und die Spezial-
holzerei im Jahr 2021 die Hanni BM GmbH gegrindet, die
sie leiten.
Die Mahdrescherei ist bei den Hannis schon lange Familien-
sache: Peter Hanni sitzt in der Ernte meistens auf einem der
drei Drescher John Deere T560i. Warum dreimal die gleiche
Maschine? «Der Fahrer muss sich nicht umstellen, und die
Ersatzteile liegen fir alle drei Maschinen auf dem Betrieb
bereit», sagt Manuel Hanni. Gleich ausgeristet sind die Dre-
scher trotzdem nicht. Einer fahrt auf Radern, auf Wunsch mit
Doppelbereifung, einer auf Raupen, und der dritte ist eine
Hangmaschine fir das steile Geldnde. Das Einsatzgebiet
reichtvom Aaretal bis auf den Ladngenberg, von rund 500 bis
Manuel Hanni 1000 m Gber Meer und vom Tonboden bis zum weichen Torf-
grindetevor  hoden. Wie wichtig den Hénnis der Boden ist, zeigen auch Bodendruckmessun-
ciz;ii“;z;ne': gen: Diese haben sie 2019 zusammen mit der Hochschule HAFL durchgefihrt.
die Hanni BM. Neben dem Méhdreschen bietet Hanni Niedermuhlern Dienstleistungen wie Pflan-
zenschutz, Kartoffeln pflanzen und roden, pfligen, Winterdienst sowie Waldrand
und Heckenpflege an.
Ein junges und dynamisches Team sitzt mit uns zum Zniini am Tisch. Wir sprechen
Uber die Herausforderungen dieses besonderen Jahres und daruber, was der
Verband fir seine Mitglieder leisten soll.

S

Auch Pflanzenschutz-
arbeiten werden von den

Hénnis tbernommen.
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Verband & Mitglieder

Mit Leidenschaft im Haslital

Danach fahren wir ins Berner Oberland zur Glarner Lohnun-
ternehmung GmbH in Meiringen (BE). «Wir sind mehr als nur
ein Haufen Experten: Bei uns arbeiten kluge Képfe als Freun-
de zusammeny, steht auf der Webseite des Unternehmens.
Genau das spiren wir, als wir auf den Platz fahren.

Stefan Glarner hat das Unternehmen 2005 gegriindet und
seither Schritt fir Schritt ausgebaut. Heute fihrt er es zusam-
men mit seiner Frau Sybille. Ihre beiden Séhne Lars und

Sven helfen bei der taglichen Arbeit mit. In der Hochsaison Stefan Glarner ist
beschaftigt der Betrieb bis zu acht Teilzeitangestellte. Stefan Glarner zeigtuns den ~ mitviel Leidenschaft

Neubau an der Briinigstrasse, den er 2018 erstellt hat. «<Das war ein grosser Schritt

fir uns», betonter.

dabei. Neu ist die
Mahdrescherei mit
im Programm.

Seine Philosophie ist einfach: «lch mache das, was unsere Landwirte in dieser
Region brauchen, und fertig.» Bei den Maschinen denkt er langfristig. Er tauscht
sie lieber etwas friiher aus, bevor es Arger gibt. «Das hat der Buchhalter nicht
immer so gern», sagt er und lacht. Zum Mittagessen sitzen wir mit der Familie am
Tisch, und es gibt einen besonderen Grund zum Feiern: Der jingere der beiden
Séhne hat Geburtstag. Nicht selbstverstandlich, dass wir an so einem Tag dabei

sein durfen.

Giampiero Antonioli
(2.v.r.)und seine Frau
Franziska und Giampieros
Sohn Jean-Claude
geben Vollgas im Tessin.
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Im praktischen
Einsatz die Presse
von Goweil fur kleine
Ballen, die gerade
fir Betriebe im
Berner Oberland
leichter handzu-
haben sind.

Familienunternehmen im Novaggio

Am Abend treffen wir im Tessin Giampiero, Franziska, Martino und Jean-Claude
Antonioli. Giampiero ist schon langer Mitglied unseres Verbandes, Jean-Claude ist
neu dazugekommen. Im traditionellen Grotto héren wir viel zu den Herausforde-
rungen der Landwirtschaft im Tessin. Mit der Trockenheit gehen sie etwas gelas-
sener um splren wir. Sie haben diesbeziglich mehr Erfahrung
und vielleicht auch die Tessiner Gelassenheit.

Am nachsten Morgen besichtigen wir die Masseria al Ronco
im Malcantone, wo die Familie auch ihre Lohnarbeiten orga-
nisiert. Mit Gber 50 ha gehort der Betrieb zu den grdssten
Landwirtschaftsbetrieben der Region. Friher standen die
Tiere in einem alten Militdrdepot aus dem frihen 20. Jahrhun-
dert. Heute hat die Familie einen neuen Stall fir 70 Hol-
stein-Milchkihe und 30 Aufzuchtrinder. Kanton und Bund
haben das Projekt unterstitzt. Kaum war der Stall fertig, war-
tete eine Hiobsbotschaft auf die Familie: Die Molkerei Lati
machte firimmerihre Tlren dicht. Seither wird die Milch, die
im Tessin nicht verarbeitet werden kann, mit Tanklastwagen
Uber die Alpen in die Zentralschweiz gefahren. Die Zentralschweizer Milchprodu-
zenten (ZMP) garantieren die Abnahme.

Jean-Claude Antonioli hat 2006 in Novaggio (Tl) die Bibo Agromeccanica gegrin-
det. Sie bietet Arbeiten auf dem Feld, im Wald und im Gartenbau an: Saat, Mahen,
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Rundballenpressen und Giilleausbringung mit dem Schleppschlauch. Dafir setzt
er Traktoren mit bis zu 200 PS ein. Daneben verkauft, importiert, vermietet und «Allen gemeinsam
repariert der Betrieb Land-, Kommunal- und Forstmaschinen sowie Gartengerate, sind der Unternehmergeist,
aLjI.Ch direkt be|rT1 Kun(?ien. Im Wllnt.e-r raumt er ?chr?ee, und er pflegt und.san.|ert die Liebe zur Technik
Boschungen. Diese Vielseitigkeit ist typisch fur ein Lohnunternehmen in einer .

und das Wissen, dass am

Ende der Kunde
auf dem Feld zahlt.
Fiir uns von der Geschifts-
stelle waren die Besuche
wertvoll. Wir haben
zugehért, Anregungen
mitgenommen und
gesehen, wie gut unsere
Mitglieder
aufgestellt sind.»

kleinrdumigen Region.

Im neuen Stall fihlen
sich die 70 Kiihe wohl.
Zum Melken gehtesin
den Roboter von Lely.

Kirsten Miller, Geschaftsfiihrerin

Tiiftler im Luzerner Hinterland

Die letzte Station ist die Ryser Lohnunternehmung AG in Richenthal (LU). Hanspeter
und Markus Ryser haben sich auf Bodenbearbeitung und Saat spezialisiert. Seit rund
30 Jahren arbeiten sie flr die Bauern der Region. lhr
bekanntestes Aushangeschild haben sie selbst gebaut:
Der Name MegaDryll 6000 steht fir zwei selbstfahren-
de S&maschinen mit je 6m Arbeitsbreite. Maschine
Nummer eins wird durch einen Deutz V6, Maschine
Nummer zwei mit einem V8-Motor angetrieben. Die
rund 18t Gewicht sind auf fiinf breiten Rédern verteilt.
Die Satechnik stammt von Lemken, das GPS von Trim-
ble und die Kabine von New Holland.
Bodenschonung steht bei den Rysers an erster Stelle.
Alle Traktoren fahren mit Doppel- oder Breitreifen, und
Reifendruckregelanlagen vergréssern die Aufstands-
; flache. Die Maschinen fur die Bodenbearbeitung und
Ein Teil des Teams Ryser die Saat werden mit RTK-GPS auf plus/minus 2cm ge-
'-Ohm_mtemehmu"_gi nau gelenkt. Weitere Standbeine sind die Bodenprobenahme, das Kalken, die
SEeiZEg:bKec:ng; T\Iooba'g Diingung, der Pflanzenschutz, das Pressen von Quaderballen und der Winterdienst.
Réthlisberger, Eliaskoller  In der eigenen Werkstatt baut der Betrieb Spezialanfertigungen und repariert
und Markus Ryser.  Maschinen. Das Lohnunternehmen Ryser baut aktuell eine Waschanlage fir die
Pflanzenschutzspritze mit unterirdischem Wassertank und einer Filteranlage fur
das Abwasser. Und das gleich in unmittelbarer Nahe des jetzigen Standortes. m

Die Flotte besteht aus
den blauen Traktoren.
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Verantwortung

statt zweite
Reihe

Frauen tragen in den Lohnbetrieben
oft gleich viel Verantwortung wie
Manner, trotzdem stehen sie in der
Aussenwahrnehmung oft in der
zweiten Reihe. Wie Karin Suter das
wahrnimmt und damit umgeht,
haben wir sie gefragt.

Interview/Foto: Kirsten Muller

Karin, welche Ausbildung hast du gemacht, und wie
bist du zur Landwirtschaft gekommen?

Karin Suter: /ch habe Vermessungszeichnerin gelernt und
die Berufsmaturitdt gemacht. Spéter habe ich den Fachaus-
weis Bauerin erworben. Ich komme aus Freienwil (AG) wie
mein Mann, aber nicht von einem Landwirtschaftsbetrieb.
Wir sind friih zusammengekommen, und so war ich viel bei
ihm auf dem Hof.

Du hast mit 22 Jahren geheiratet - hattet lhr ein
gemeinsames Ziel?

Mein Mann hat den Lohnbetrieb aufgebaut, und ich habe
von Anfang an mitgearbeitet. Mit den Kindern und dem
Familienalltag sind meine Aufgaben allméhlich gewachsen.
Seit einigen Jahren bin ich fir das Buro zustdndig. In-
zwischen beschéftigen wir sieben Mitarbeitende.

lIhr habt als Familie auch eine schwere Zeit erlebt.

Hat dir die Arbeit auf dem Hof damals geholfen?

Ja. Unser Sohn erhielt als Kind die Diagnose Hirntumor und
ist 2018 gestorben. Die Struktur des landwirtschaftlichen
Alltags hat mir in dieser Zeit sehr geholfen. Es gab Auf-
gaben, die erledigt werden mussten. Solch eine Erfahrung
verdndert auch den Blick auf andere Probleme. Man wird
in manchem demdttiger, dankbarer und gelassener. Mein
Mann und ich konnten dartber sprechen; wir haben diese
schwere Zeit gemeinsam durchgestanden.

Zurzeit absolvierst du eine hhere Fachschule in
Betriebswirtschaft. Was hat dich dazu bewogen?
Unsere Tochter ist inzwischen erwachsen, und ich habe
mehr Zeit fiir das Unternehmen. Mein Mann arbeitet sehr
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Karin Suter fihrt gemeinsam mit ihrem Mann Michael den Betrieb Suter
Agriservice. Im vergangenen Jahr wurde ein grosser Teil des Fuhrparks mit
zertifiziertem Klimaschutz-Diesel KS-HVO100 betrieben. Daftr wurde im
Mai 2026 das offizielle Nachhaltigkeits-Zertifikat verliehen.

gern draussen. Gleichzeitig ist es wichtig, dass im Biro alles
richtig lauft: Offerten missen ausgearbeitet und Arbeiten
sorgféltig kalkuliert werden. Ich méchte dafir das fachliche
Ristzeug haben und diese Aufgaben selbststéndig tber-
nehmen kénnen. Das erste Jahr der Weiterbildung habe

ich gerade abgeschlossen. Sie hilft mir, wirtschaftliche
Zusammenhénge noch besser zu verstehen und mehr
Dinge selbst zu organisieren und zu regeln.

Wie teilt ihr die Aufgaben im Lohnunternehmen auf?
Wir besprechen gréssere Anschaffungen gemeinsam.
Bei einer Maschine trifft mein Mann die wirtschaftliche
Entscheidung und sieht, welche Méglichkeiten sich damit
fur den Betrieb er6ffnen. Er ist vor allem fir das operative
Tagesgeschéft zustdndig und gern an der Front mit dabei.
Das Biiro ist inzwischen fast génzlich mein Bereich.

Was gefillt dir an deiner Arbeit besonders?

Ich liebe es, zu planen und zu organisieren - besonders
wenn es rundgeht. Gerade in Arbeitsspitzen und bei
knappen Zeitfenstern sorgt eine durchdachte Einsatz-
planung dafir, dass draussen alles optimal lduft. So kann
ich aus dem Buiro heraus meinen Teil dazu beitragen.

Ein Wendepunkt war die Einfiihrung von Agrarmonitor:



Die Software hat neue Méglichkeiten eréffnet, verlangt
aber auch jemanden, der im Hintergrund verlésslich die
Féden zusammenhilt.

Zum Betrieb: Welche Arbeiten stehen bei eurem
Lohnunternehmen im Mittelpunkt?

Schwerpunkte sind die Landschaftspflege und die Boden-
verbesserung. Wir bringen unter anderem Kompost aus
und erbringen Dienstleistungen fiir Gemeinden, Kanton
und Private. Kernkompetenz ist die Pflege von Strassenbe-
gleitgriin, vom Waldrand tber die Hecke bis zum Bankett
und der Béschung.

lhr setzt auch HVO100 ein. Wie kam es dazu?

Ich habe einzelne Module im Bereich Umweltingenieur-
wesen besucht. Dort hérte ich von HVO und begann an-
schliessend, mich zu Hause ndher damit zu beschéftigen.
Gemeinsam haben wir recherchiert und gepriift, ob wir
den Kraftstoff im Betrieb einsetzen kénnen. Die Umstellung
hat gut funktioniert. Gerade bei Auftrédgen fir Kantone
oder Gemeinden ist das Thema Emissionen relevant. Wir
reduzieren den CO,-Ausstoss auch dort, wo schwere
Spezialmaschinen unverzichtbar sind. Dass wir diesen
Weg konsequent gehen, macht mich stolz.

Weiterbildung scheint dir wichtig zu sein.

Unbedingt. Ich finde es wichtig, offen fiir neue Themen zu
bleiben. Nicht jede Idee muss sofort umgesetzt werden.
Aber wenn man sich damit beschéftigt, entdeckt man
Méglichkeiten, die man vorher vielleicht gar nicht gesehen
hat.

Wie lauft die Zusammenarbeit mit den Kunden?

Das ist unterschiedlich. Wer Auftrdge gern per E-Mail
erteilt, kommuniziert meist auch bei Rickfragen direkt mit
mir. Andere greifen lieber zum Telefon oder kommen vorbej,
um etwas persénlich zu erkldren. Insgesamt habe ich das
Gefihl, dass meine Arbeit von unseren Kunden respektiert
wird.

Wo erlebst du dennoch, dass Frauen im Lohnunter-
nehmen anders wahrgenommen werden?

Bei Anldssen oder in Gesprédchen wird oft ganz selbst-
verstandlich mein Mann gefragt, was er macht und wie sein
Geschéft lduft. Dass ich ebenfalls eine Aufgabe im Unter-
nehmen habe, wird nicht immer von Anfang an gesehen.
In der Landwirtschaft wird hdufig vorausgesetzt, dass der
Betrieb dem Mann gehért und er ihn fihrt. Wer uns kennt,
weiss aber, welche Aufgaben ich ibernehme. Wenn ich
etwas anpacke und umsetze, spire ich durchaus Respekt.
Manchmal dauert es als Frau einfach langer, bis die eigene
Kompetenz wahrgenommen wird.

Du siehst eure unterschiedlichen Stérken als Vorteil
fiir den Betrieb?

Ja. Mein Mann und ich fihren nicht genau gleich. Er sieht
gewisse Dinge, die mir vielleicht weniger auffallen, und
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umgekehrt gehe ich auf Aspekte ein, die er anders ge-
wichtet. Fir einen Betrieb ist es wertvoll, wenn beide Sicht-
weisen Platz haben. Entscheidend ist fir mich, dass dane-
ben meine Arbeit im Unternehmen ebenso gesehen wird.

Wie zeigt sich dein Einfluss bei der Mitarbeiter-
fiihrung?

Seit Anfang Jahr haben wir einmal im Monat eine Team-
sitzung. Wir bereiten sie gemeinsam vor, und ich bringe
dort auch eigene Themen ein. Kommunikation und der
Umgang miteinander sind mir wichtig - sowohl gegeniiber
den Mitarbeitenden als auch gegeniiber den Kunden.

«Ich liebe es, zu planen und zu
organisieren - besonders
wenn es rundgeht. Gerade in
Arbeitsspitzen und bei knappen
Zeitfenstern sorgt eine
durchdachte Einsatzplanung
dafiir, dass draussen
alles optimal lauft.»

Karin Suter

Entwickelt ihr euer Team weiter?

Aus meiner Sicht gehért das heute dazu in Zeiten knappen
Facharbeitskréfte. Fir November planen wir mit dem Team
einen Visionstag. Ich habe die Idee eingebracht und zuerst
gefragt, ob die Mitarbeitenden liberhaupt Interesse daran
haben. Auch diejenigen, die schon sehr lange bei uns ar-
beiten, wollten mitmachen. Das freut mich, denn ein solcher
Tag kostet Zeit und Geld. Er ist nur sinnvoll, wenn alle bereit
sind, sich einzubringen. Begleitet werden wir von einer ex-
ternen Fachperson.

Was wiinschst du dir fiir die Zukunft eures Unter-
nehmens?

Ich wiinsche mir, dass langjéhrige Partnerschaften und
die Qualitat einer Arbeit wieder stérker zdhlen. Bei Aus-
schreibungen habe ich im Moment oft den Eindruck, dass
vor allem der Preis entscheidet: Wer ist am glnstigsten?
Grundsétzlich sind wir jedoch zufrieden und lieben, was
wir tun.

Was gibt dir ausserhalb der Biiroarbeit einen
Ausgleich?

Die Zeit mit unserem Hund tut mir gut. Ich bin auch gern
bei den Kiihen, mache den Stall oder hole die Tiere von der
Weide. Obwohl das ebenfalls zum Betrieb gehért, empfinde
ich es anders als die Arbeit im Biiro. Ich schétze es zudem
sehr, dass ich meinen Tag in einem gewissen Rahmen selbst
einteilen kann. m
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Informationen

Flexibilitat fur die Zukunft

REIMER

PREMIUM BANDSCHWADER

RESPIRO R8 compact

Die perfekte Losung fur die Anspriiche der Profi Lohn-/ Milchbetriebe
BESSERE
FUTTERQUALITAT

NIEDRIGE
UNSERE DIENSTLEISTUNGEN @ ERNTEKOSTEN

MEHR
Mit den mobilen Dienstleistungen gelangt Berom auch in @ MILCH
abgelegene Regionen der Schweiz und bereitet das Grungut fur
Sie direkt vor Ort fachgerecht auf. Auch die Bewirtschaftung
von externen Kompostierplatzen gehdrt zu unserem Angebot.
Mit unseren Dienstleistungen richten wir uns u. a. an Gemeinden,
Kompostierplatze, Sagereien, industrielle Heizkraftwerke,
Holzkraft- und Erdenwerke.

Wir beraten Sie gerne in Bezug auf lhre individuellen Wiinsche
und Bediirfnisse. Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme.

Berom SA Berom SA Berom SA
Portstrasse 44b Frauenfelderstrasse 18  Rue des Grands-Prés 14
2555 Briigg 8523 Hagenbuch 2854 Bassecourt

T +41 32 365 36 46 T +41 52 730 15 80 T +41 32 422 05 55 8 - Handels GmbH. Wi I698 03 , derwil S
: : : runner Handels GmbH, Wisental 698, iederwi

info@oberom.ch info@oberom.ch info@berom.ch 0713936666 | www.reiter-respiro.com | info@reiter-respiro.ch
berom.ch berom.ch berom.ch

Wir sehen uns an der

. AGRAMA

in der Halle 14

Harvest-Technik mit Schlagkraft

Weil wahrend der Ernte jede Minute zahlt: Zuverlassigkeit,
héchster Komfort und Spitzentechnologie vereint.

Fir eine Demo oder bei Fragen kontaktieren Sie Derrick Gisler: 079 218 36 92

GVS Agrar AG, Im Majorenacker 11, 8207 Schaffhausen GVS-AGRAR.CH
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Mein Kunde zahlt nicht -
was tun?

Ein Leitfaden fUr Schweizer Lohnunternehmer.

Wenn Kunden Rechnungen fir erbrachte Dienstleistungen nicht
bezahlen, belastet das die Liquiditat. Dieses Merkblatt zeigt Schritt
fur Schritt hre Optionen bei ausbleibender Zahlung.

1. Das Mahnwesen VA

Mahnungen sind in der Schweiz gesetzlich nicht vorgeschrieben.

Nach Ablauf der Zahlungsfrist ist der Schuldner automatisch in Verzug.

Rechtlich kénnen Sie sofort betreiben oder ab Félligkeit 5% Verzugszins verlangen.
Fir die Kundenbeziehung empfiehlt sich ein klares, dreistufiges Mahnwesen:

Zahlungserinnerung hoflicher Hinweis, dass die Rechnung eventuell Gbersehen wurde

.10 T h Falligkeit
(ca age nach Flligkeit) neue Frist: 10 Tage

1. Mahnung klare Zahlungsaufforderung

.25 h Falligkeit
(ca. 25 Tage nach Falligkeit) Verzugszins erwahnen

neue Frist: 10 Tage

2. und letzte Mahnung eindeutige Aufforderung per Einschreiben

.40 T h Falligkeit
(ca age nach Falligkeit) letzte Frist 5-7 Tage

Ankiindigung der rechtlichen Betreibung

2. Die Abzahlungsvereinbarung %
2

Bei einem kurzfristigen Engpass ist Ratenzahlung oft der schnellste Weg zu lhrem Geld,
ohne die Kundenbeziehung sofort zu belasten.

Voraussetzung Kunde sucht das Gesprach oder reagiert konstruktiv auf die Mahnung.
Vorgehen Vereinbarung zwingend schriftlich festhalten,
mindliche Abmachungen sind im Streitfall wertlos.
Wichtige Inhalte Schuldanerkennung
des Ratenvertrags: Der Kunde bestatigt den gesamten offenen Betrag

(inkl. Rechnungsnummer und Datum)

Verwirkungsklausel
Bei Verzug einer Rate wird der gesamte Restbetrag sofort fallig;
Betreibung ohne weitere Mahnung maoglich.

Zahlungsplan
Genaue Betrédge der Raten und exakte Falligkeitsdaten festlegen.

Agroluchs 3/2026
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-
3.  Die rechtliche Betreibung iny
Reagiert der Kunde gar nicht, reichen Sie ein Betreibungsbegehren beim zustéandigen
Betreibungsamt ein: Wohnsitz des Kunden (Privatperson) bzw. Firmensitz (Unternehmen).
Das Amt prift die Forderung nicht, sondern stellt dem Kunden direkt einen Zahlungsbefehl zu.
Wer?
Sie als Glaubiger gegen den sdumigen Kunden
Wo?
zustandiges Betreibungsamt am Wohn- oder Firmensitz, teils online méglich
Wann?

sobald die letzte Mahnfrist verstrichen ist

Vorteile offizieller Druck:
Behordlicher Zahlungsbefehl schreckt ab. Oft wird dann sofort bezahlt.

Verjdhrungsfrist:
Betreibung unterbricht die gesetzliche Verjahrungspflicht lhrer Rechnung.

Betreibungsregister:
Negativer Eintrag kann Bonitat verschlechtern.

Nachteile & Risiken Kostenvorschuss:
Sie mussen die Gebuihren zuerst vorschiessen.

Rechtsvorschlag:
Der Kunde kann innert 10 Tagen ohne Begriindung «Rechtsvorschlag»
erheben. Das stoppt das Verfahren sofort.

Folgekosten bei Streit:
Nach einem Rechtsvorschlag missen Sie vor Gericht beweisen,
dass das Geld lhnen gehort. Das kostet Zeit und Geld.

Wichtig: Bei Rechtsvorschlag ohne schriftlich unterschriebenen Vertrag oder Arbeitsrapport wird
das Gerichtsverfahren schwierig. Rapporte immer direkt vor Ort unterschreiben lassen.

®
4. Eintreiben extern vergeben (Inkasso) é

Wenn lhnen Zeit fehlt oder Sie den direkten Konflikt vermeiden mochten,
kann ein privates Inkassobiro Mahnungen, Telefonate und bei Bedarf die Betreibung Gbernehmen.

Kostenstruktur fiir Sie Grundgebiihr/Jahresbeitrag
als Glaubiger: Viele Anbieter verlangen eine Jahresgebiihr,
damit Sie Uberhaupt Falle einreichen kénnen.

Erfolgsprovision
Bei erfolgreichem Einzug behalt das Inkassobiro einen
Prozentsatz des Geldes (Ublicherweise ca. 10-25% der Summe)

Verlustfall-Risiko
Kann beim Kunden absolut nichts geholt werden,
bleiben Sie meistens auf den amtlichen Betreibungskosten sitzen.

ofelo

den sogenannten Verzugsschaden (den eigenen Aufwand des Biiros) meistens nicht
belasten. Achten Sie auf seridse Anbieter, die dem Branchenverband Inkasso Suisse
angeschlossen sind. inkassosuisse.ch

@ Rechtlicher Hinweis: Gesetzlich darf das Inkassobiiro dem Kunden in der Schweiz

Haben Sie Fragen? Wenden Sie sich gern jederzeit telefonisch oder per Mail an die Geschéftsstelle.
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ERP-Branchenlosung -
skalierbar von 1

bis beliebig vielen
Mitarbeitenden

; ' : P | < | Vom Telefonanruf bis zur Gewinn-

— e ' verbuchung. Seit exakt 40 Jahren

Lo h n a rbe Ite & = e digitalisieren wir die Prozesse von
. : ek DESSSEREEES  landwirtschaftlichen Lohnunternehm-
dab® bedadgha 1y ungen: Auftrag, Handel, Disposition,

Abrechnungen, Personal, Zeiterfassung,
Lohn, Telefonie, Buchhaltung, Anlage-
buchhaltung, Steuern, PC, Server,

Drucker, Etiketten, Scanner, Tablets,
Cloud - alles voll integriert.

Wir schalten laufend frei, was Sie nutzen
wollen. Testen Sie uns!

CBT Software AG . o
Vordermattweg 3 | 4442 Diepflingen IT die mitwéchst,

SOFTWARE AG 061981 2533 | mfo@cbtch | cbt.ch aus einer Hand.

GCOWEIL: B SPEZIAL CASE 11
PREISE .....cn-

Demo- und Ausstellungstraktoren

www.goeweil-ag.ch

O% * ANZAHLUNG
D — _1,0% LEASING-ZINS
26 '1 1 U B 3 0 '1 1 ® 2 0 26 FINANZIERUNGSAKTION CASE IH & STEYR

Auf ausgewahlten Case IH und Steyr Lager- und Demotraktoren. Angebot gliltig bis
23.12.2026 (Lieferung und Fakturierung in 2026). Nur bei teilnehmenden Vertriebspartnern.

*1.0% Zinssatz bei 0% Anzahlung und einer Laufzeit von 24 oder 36 Monaten, Restwert CHF
9 Be rn | C H 500.00. Bearbeitungsgebtihr CHF 250.00.

HALLE 2 2 co Beratung bei Ihrem Gebietsverkaufsleiter oder lhrem lokalen
- 4
° Vertriebspartner.

Case Steyr Center - Murzlenstrasse 80 - 8166 Niederweningen
044 857 22 00 - case-steyr-center.ch
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saubere Rei.hen

einfachere Erhte

(A = I —

Technologie

weniger Handarbeit ¥ j-
o weniger Herbizide

F___& -

Unser Produktspezialist:
Bernhard Laubli, 079 667 27 93

Precision Center, Bucher Landtechnik AG
Murzlenstrasse 80, 8166 Niederweningen

@ PRECISION
CENTER

©

GRANIT

QUALITY PARTS

MEIN ONLINSHOP
IST NEBENAN!I

Bestellung beim Fachhandler Ihres Vertrauens

JETZT IM
GRANIT PARTNERSHOP
REGISTRIEREN!

Flir gesunde Béden
und starke Ernten.

Kalkmehl Granulierte Kalke
Gratis-Beratung Neu online bestellen: _ ,
0800 80 99 60 farm.landi.ch =
landor.ch

Die gute Wahl der Schweizer Bauern

30 Agroluchs 3/2026




Ratgeber & Technik

Wirtschaftsnachrichten

Kl-Assistent hilft bei Betriebsfiihrung

Der Kl-Assistent «Ahrwin» soll Anwen-
der von Agrarmonitor kiinftig bei der
téglichen Betriebsfihrung unterstiitzen.
Er greift auf freigegebene Betriebsda-
ten zu und beantwortet Fragen etwa zu
Umsatzen, Maschinenstunden oder of-
fenen Auftragen.

Zudem kann «Ahrwin» Aufgaben wie
die Disposition von Auftrdgen vorberei-
ten; Anderungen muissen vom Nutzer
freigegeben werden.

Neu ist auch eine Schnittstelle zur
Ackerschlagkartei Ackerprofi. Das re- Damitkdnnen Lohnunternehmen doku-  men sie als Massnahmen in die Schlag-
duziert doppelte Eingaben und Uber- mentierte Arbeitsgange direkt an ihre  kartei - ohne doppelte Datenerfassung.
tragungsfehler - besonders bei vielen  Kunden tUbertragen. Diese ordnen die

Kunden und Auftréagen. Daten ihren Schldgen zu und Uberneh- agrarmonitor.de

©zVg

= hnrwin
.

Kompakt und stufenlos am Hang

Mitdem 5D TTV bietet Deutz-Fahr einen kompakten Traktor,
der besonders fur Griinland, Hanglagen und Arbeiten bei
engen Hofverhaltnissen und klein strukturierten Flachen
ideal ist.

Die drei Modelle leisten 95 bis 116 PS; beim Spitzenmodell
steigt die Leistung im Transport per Overboost auf 126 PS.
Das stufenlose TTV-Getriebe erreicht 40 km/h bei reduzierter

2 o | S Motordrehzahl und verfugt GUber drei Fahrstrategien sowie
2 - ST ' ' PowerZero zum Halten am Hang.

Optional gibt es eine gefederte Vorderachse mit Einzelrad-
MaSChinen finanzieren statt aufhangung. Der Heckkraftheber stemmt bis zu 4,31t, die
Kapital binden Load-Sensing-Hydraulik liefert bis zu 1001/min.

Mit 1,75 m Mindestbreite verbindet die Baureihe Wendigkeit
Hohe Investitionen in Traktoren und Erntemaschinen be- mit der Ausstattung grdsserer Traktoren.
lasten die Liquiditatvon Lohnunternehmen. Agco Finance
bietet fur Maschinen von Fendt, Massey Ferguson und o
Valtra deshalb unterschiedliche Finanzierungsmodelle an. )

Agco Finance ist einer der wenigen Anbieter, der neben
Leasing auch klassische Darlehen offeriert. Die Maschine
gehort ab dem ersten Tag dem Kéaufer, der durch direkte
Abschreibung steuerlich profitiert.

Neben Darlehen und Leasing lassen sich die Rickzahlun-
gen an den betrieblichen Cashflow anpassen - etwa mit
monatlichen, vierteljghrlichen, halbjéhrlichen oder jahrli-
chen Raten sowie saisonalen Zahlungsplanen.

Auch Wartung, Garantieverlangerung und Versicherun-
gen kénnen in die Finanzierung einbezogen werden.

agcofinance.ch/ch/de-ch deutz-fahr.com/de-ch >>
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Grosse Futtermengen effizient

O O 6
mischen t M
Strautmann stellt an der EuroTier 2026 den selbstfahren-
den Futtermischwagen Primus 900 fir Grossbetriebe und
Lohnunternehmen vor.
Die drei Modelle bieten 22 bis 30 m3 Behaltervolumen und werden von
einem 280PS starken Sechszylinder angetrieben. Das dreiachsige Fahr-
werk mit Sechsradlenkung, Hundegang und hydraulischer Federung
erleichtert das Mandvrieren auf engen Hofplatzen. Die neu entwickelte,
2,40 m breite Frase entnimmt Futter aus Silostdcken bis 5,70 m Hohe.
Die Smart Feed Cab und die Feed-Control-Steuerung unterstiitzen den

Drei Wagenbaureihen
neu aufgestellt
Krone Uberarbeitet seine Transport-

und Ladewagen fir die Saison 2027.
Die GX 360, 440 und 520 mit 36 bis

Fahrer beim Befillen, Mischen und Austragen.
Erste Vorserienmaschinen
sind fir 2027 geplant,
die Serienproduktion
beginntim zweiten
Quartal 2028.

agrotechnikzulliger.ch

57 Messer fiir besonders
kurzes Stroh

New Holland ristet seine Grossballenpressen BigBaler
1270 und 1290 mit dem neuen UltraCutter-Schneidwerk
aus.

57 Messer ermoglichen eine theoretische Schnittlange
von nur 20 mm; wahlweise lassen sich 14, 28/29 oder alle
57 Messer einsetzen. Eine neue Messerlade erleichtert
den Wechsel.

Beim BigBaler 1290 High Density soll zudem eine hydrau-
lisch geregelte Rotorrutschkupplung Lastspitzen abfan-
gen und Stillstdnde reduzieren. Der Fahrer sieht die ak-
tuelle Belastung des Rotorantriebs im Terminal und kann
die Presse ndher an ihrer Leistungsgrenze fahren.

Die LoopMaster-Doppelschlaufenknoter binden ohne
Garnschnipsel.

new-holland-center.ch

52m3 erhalten einen neuen Jobrechner
und eine kontaktlose elektronische
Zwangslenkung.

Komplett neu konstruiertist der MX mit
30 bis 38 m3: Er wiegt rund 1t weniger
und Ubernimmt das OptiGrass-Schneid-
werk mit 28 oder 37 mm Schnittléange
aus den grosseren Baureihen.

Auch RX und ZX erhalten neue Elektro-
nik, eine auf 2,24 m verbreiterte Pick-up
mit sieben Zinkenreihen und eine Uber-
arbeitete Messerkassette. Beim ZX be-
schleunigt eine dritte Kratzbodenstufe
zusétzlich das Entladen.

agrar-landtechnik.ch

Pressen und Wickeln in
einem Arbeitsgang

Die Press-Wickel-Kombination Multiwrap 130 von Mascar ver-
bindet eine Festkammerpresse mit einem Doppel-Satelliten-
wickler und erledigt Pressen und Wickeln in einem Arbeits-
gang. Die Multiwrap 130 formt Ballen mit 1,20 m Breite und
1,30m Durchmesser. Die 2,10 m breite Pick-up fihrt das Futter
einem Rotor mit wahlweise 15 oder 25 Messern zu. Ein 7"-Ter-
minal steuert den Arbeitsablauf manuell oder vollautoma-
tisch. Der Wickler ist auf kurze Ubergabezeiten ausgelegt und
kann bei Folienriss mit nur einer Rolle weiterarbeiten.

Die knapp 5tschwere Maschine benétigt mindestens 120 PS;
Alphatec bietet sie in der Schweiz mit Druckluftbremse und
Zentralschmierung an.

alphatec-occasion.ch/v2/de
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JOHN DEERE 5M - KOMPAKT, LEICHT, STARK
SICHER INVESTIERT MIT 5 JAHREN GARANTIE

— Komfort Kabine mit Klimaanlage fur mehr Begeisterung am Fahren
— Elektronisches Heckhubwerk flur die exakte Steuerung

— PowrQuad™ komfortabel, effizient und immer mit der passenden

Mehr infos:
Geschwindigkeit unterwegs und eine komfortable Bedienung E E
s
AB 0,12% FINANZIERUNG* E
]
. - ™ www.robert-aebi.com

. _RobertAebi_

*Angebot gultig bis 31.01.2027 oder auf Widerttf ['©,12% Finanzierungiberechnet sich auf einer Laufzeitvon 12 Monaten und einer Mindestanzahlung'
von 30% | Weitere Laufzeiten sind mit verdndertemZinssatz moglieh | Abbildung kann vom Angebet abweichen

BONSILAGE FIT G - Messbar mehr Kuhfitness aus Gras

Y Wandelt Zucker in Propylenglykol um

* Unterstiitzt eine hohe Futteraufnahme und
stabilisiert die Leistung

- Bildet mehr Essigsaure fur stabile
Silagen und Entlastung des Pansens

) '€ Erhoht das nutzbare Protein in
der Grassilage

* Verbessert die energetische H.W. SCHAUMANN AG 4900 LANGENTHAL
Versorgung der Kiihe =
‘y
SCHAUMANN

lhr Partner fiir die Futterkonservierung =7t

bonsiloge
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Neue Folien und Netze
im Schweizer Markt

Exakt Fert erweitert sein Sortiment um
Stretchfolien und Ballennetze fir die

Siloballenproduktion. Die in Deutsch-
land produzierte BSK-&-Lakufol-Stret-
chfolie wird in Sieben-Schicht-Techno-

logie hergestellt und soll besonders
durchstich-, UV- und hitzebesténdig

sein. Laut Anbieter kann sie je nach Ein-

satzbedingungen bereits mit vier statt
der haufig verwendeten sechs Lagen

sicher wickeln. Das bedeutet mehr Bal-
len pro Rolle und weniger Rollenwech-

sel. Die von Exakt Fert angebotenen

Ballennetze sollen den Ballen vollstan-

dig bis an die Kanten abdecken. Beide

Produkte stammen aus derselben Un-

ternehmensgruppe Karatzis S. A., dem

weltfilhrenden Produzenten von Silofo-

lien und Rundballennetzen.

exakt.ch

Ratgeber & Technik

Neues Flaggschiff mit
bis zu 435 PS

Steyr stosst mit seiner neuen
Grosstraktoren-Baureihe erstmals in
die Leistungsklasse Gber 400 PS vor.
Die drei Cervus-CVT-Modelle leis-
ten 360, 390 und 435 PS und werden von einem 8,7-I-Sechszylinder von FPT
angetrieben. Das neue stufenlose Getriebe ermdglicht 60km/h.

Mit 12,4t Leergewicht und 18t zuldssigem Gesamtgewicht bleiben hohe Nutz-
lastreserven fur Transportarbeiten. Fur schwere Zugarbeiten |&sst sich der
Traktor ballastieren. Eine integrierte Reifendruckregelanlage passt den Druck
zwischen Feld und Strasse an.

750-Stunden-Wartungsintervalle und ein 680-I-Dieseltank sollen Standzeiten
reduzieren.

case-steyr-center.ch

Mehr Diinger in kiirzerer Zeit ausbringen

Kuhn steigert mit dem
neuen Axis 25.2 Comfort
die Flachenleistung beim
Mineraldiingerstreuen.
Der Zweischeibenstreuer
fasst mit Aufsatzen bis zu
35001 und bringt maximal
675kg/min aus - gut 30%
mehr als sein Vorgénge.
Arbeitsbreiten bis 42m er-
maoglichen hohe Tagesleis-
tungen. Méglich macht
den hdheren Durchsatz eine neu gestaltete Dosieréffnung. Die serienméssige
Isobus-Steuerung erlaubt unter anderem Teilbreitenschaltung und variable Aus-
bringmengen nach Applikationskarte. Das Grenzstreusystem Telimat |sst sich
hydraulisch aus der Kabine bedienen. Optional Gberwacht ein Sensor den Full-
stand im Behilter.

kuhncenter.ch

Teleskoplader fahren jetzt elektrisch

Manitou erweitert seine kompakten Teleskoplader um die Elektroversionen MLT
625e und MT 625 e. Der fir die Landwirtschaft entwickelte MLT 625 e hebt 2,5t auf
maximal 5,90 m und eignet sich dank fehlender Abgase besonders fiir Arbeiten in
Stallen, Hallen und Gewachshausern. Allradantrieb und 38cm Bodenfreiheit er-
moglichen auch Einsatze abseits befestigter Flachen. Der verwandte MT 625e fur
Bau und Materialumschlag hebt ebenfalls 2,5t und erreicht 5,85m. Bei beiden
Modellen reduziert der Elektroantrieb Larm und lokale Emissionen und soll zugleich
den Wartungsaufwand senken. Eine leistungsstarke 100-V-Lithium-lonen-Batterie-
technologie erméglicht laut Hersteller bis zu vier Stunden Einsatzzeit. Ein optiona-
les 9-kW-Schnellladegerét garantiert in Verbindung mit einem 400-V-Anschluss
eine Ladezeit von zwei Stunden und zehn Minuten.

leiserag.ch / aggeler.ch

>>
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*
Leistung RlEsi Ll

und Flexibilitat SCHLUSS MIT SCHADEN AN SILOBALLEN
VERWENDEN SIE _,%
AGRIREPEL® WRAP! :

Verstellen
Sie Ihre
Reihenabstande
in nur wenigen
Sekunden!

vVogel una age
ist zertifiziert und anerkannt
durch F A'

No

WiR Y

' -

Die neue Tempo T 6-7 wurde fiir Landwirte entwickelt,
die Geschwindigkeit, Flexibilitat und Zuverlassigkeit benétigen.
Dank des einzigartigen Teleskoprahmens kénnen die
Reihenabstande mit nur einem Hebel gleichzeitig innerhalb
weniger Sekunden verstellt werden. Schneller Wechsel
zwischen verschiedenen Kulturen, einfacher und effizienter
Strassentransport auf einer Transportbreite von unter 3m
sowie einfaches Aufklappen fiir Zugang und Wartung.

<

* Ungiftig fiir Mensch und Tier
* Mehrfach getestet

B

Einzigartiges Produkt,
das weltweit zahlreiche
Auszeichnungen erhalten hat

-

el

AGRIREPEL® WRAP:
25um - 750 mm % 1.500 m

N\

e

—(VADERSTAD)—  /ficraMA

Halle 3.0,

& | interfol
Werkstrasse 8, CH-3250 LYSS

KELLER TECHNIK AG
Tel.+41 (0)43 299 69 69 - Mob.+41 (0)79 209 62 21
szideller ) ©

Hittwilerstrasse 8 | 8537 Nussbaumen e E
052744 00 11 | www.keller-technik.ch delazzari@interfol.ch - www.interfol.ch

Where farming starts

< chleppschtauc®™

Generat\on-
rhé\t\'\ch:
compact

Die &.

Jetzt e

spider

KEINER IST WIE DER g30°= und
HADORN SPIDER COMPACT.

Mit dem Spider Compact bringen Sie lhre Giille prazise und sauber unter die Pflanzendecke.

(=X [E]

Tel. 062 957 90 40
E www.hadorns.ch

Hadorn Hofdiinger-Technik AG h_ﬁam
OO0

Mehr als Losungen.
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Mantelfolie ersetzt auf Wunsch das Netz

Die 1,25-m-Festkammerpresse kann
beide Bindematerialien ohne Umbau
verarbeiten. Die vorgestreckte Folie
legtsich Uber die gesamte Ballenbreite
und soll insbesondere bei Silage fur
formstabile Ballen und eine bessere
Verdichtung der Randzonen sorgen.

Fir den Fahrer vereinfacht Claas zudem

lich mitgefihrt, der Wechsel erfolgt
Claas bietet fur die Rollant 630 RC Com-  vom Boden aus. Beim Recycling entféllt
fortab der Saison 2027 neben der Netz-
erstmals auch eine Mantelfolienbin-

dung an. sercolandtechnik.ch

Zugkraft im Feld, Ruhe auf der Strasse

Trelleborg Tires hat mit dem TM800 PowerFlex einen Reifen fir Traktoren im mitt-
leren bis hohen Leistungssegment vorgestellt. Das Profil kombiniert das Progres-
siveTraction®-Stollendesign mit der VF-PFO-Karkasse (Very High Flexion - Pressu-

re Field Operations). Das soll fir gute Traktion, geringere Bodenverdichtung und
einen tieferen Kraftstoffverbrauch sorgen. Fur Transportfahrten hat der Reifen
eine neu entwickelte Mittelrippe, die sich an der Geometrie
moderner Strassenreifen orientiert. Laut Hersteller verbessert
sie Fahrstabilitat, Lenkprézision und Fahrkomfort auf der Strasse.
Zusétzlich gilt das Garantieprogramm Premium Care mit einer
Laufleistungsgarantie von bis zu 5000 Betriebsstunden.
Kontakt in der Schweiz: Thomas Gasche, +41 79 416 34 77

yokohama-tws.com

Sauber schwaden schon ab 80 PS

Der &sterreichische Hersteller Reiter erweitert seine Bandschwader-Baureihe um
den kompakten RESPIRO R3 farmer.

Die nur 670 kg schwere Maschine bendtigt einen Traktor ab 80 PS und erreicht mit
3m Arbeitsbreite laut Hersteller eine Flachenleistung von 2 bis 4 ha/h.

Die niedrige, ungesteuerte Pick-up nimmt das Futter auf, ohne es iber den Boden
zu rechen. Schleppend angeordnete Zinken und bodennahe Gleitteller sollen den

Eintrag von Erde und Steinen verringern. Das schont auch nachfolgende Ladewa-

gen und Pressen. Damit eignet sich der Schwader fir kleinere Griinlandflachen

und Hanglagen. In der Schweiz tbernimmt Brunner Handels GmbH den Vertrieb.

das Handling: Ersatzrollen werden seit-

die Trennung von Netz und Wickelfolie.

Ratgeber & Technik

Kompakter Sechs-
zylinder mit 225 PS

New Holland bringt den neu entwickel-
ten T7.225 mit Standardradstand 2026
auf den Markt. Der 6,7-1-Sechszylinder
leistet mit Boost bis zu 225PS; die Ma-
ximalleistung liegt bereits bei 1500 U/
min.

Zur Wahl stehen das stufenlose Auto
Command und das Dynamic Command
mit Doppelkupplung. Eine neue Vor-
derachse verkleinert den Wendekreis
um 17 % auf 11,4 m.

Bei 13,5t zuldssigem Gesamtgewicht
bleiben bis zu 5,5t Nutzlast. Im DLG-Po-
werMix erreichte der T7.225 Dynamic
Command 243 g/kWh.

Die neue Kabine bietetein 12"-Terminal,
bessere Sicht und mehr Komfort. Damit
zielt der kompakte Sechszylinder auf
Feld-, Transport- und Lohnarbeiten.

new-holland-center.ch

brunnerhandel.ch

Liicke geschlossen

Die Walter Marolf AG Fahrzeugbau erweitert ihr Angebot mit den hochwertigen
Silvercar-Muldenkippern. Individuell konfigurierbar und vielseitig einsetzbar, schlie-
ssen sie eine Licke im Portfolio. Vom leistungsstarken Tridem- bis zum kompakten
Einachskipper bietet Marolf damit fir jeden Einsatz die passende Lésung.

marolf.ch
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Ratgeber & Technik

Mit Samtpfoten auf dem

Acker arbeiten

Landwirte beurteilen Reifendruckregelanlagen im DLG-Praxismonitor

positiv und wiirden wieder kaufen.

Autor/Fotos: Prof. Dr. Ludwig Volk

In einer Umfrage der Deutschen Landwirtschaftsgesellschaft
(DLG) 2026 gaben 285 Praktiker im deutschsprachigen Raum
ihre Erfahrungen mit Reifendruckregelanlagen weiter. Ein
richtig eingestellter Luftdruck in den Traktorreifen verbessert
die Dieseleffizienz und schont den Boden. Aufdem Feld und
der Wiese schitzt niedriger Reifendruck den Boden, pragt
flachere Spuren und wandelt die Motorkraft wirksamer in
Zugleistung um. Auf der Strasse rollt der Traktor mit hohem
Reifendruck dieselsparender, und der Reifen haltlanger. Der
Reifenverschleiss und die Feinstaubbelastung sinken.

Die Fachagentur Nachwachsende Rohstoffe (FNR) betreut
Uber ein Internetportal die investitionswilligen Praktiker und
hat in Deutschland zirka 600 Reifendruckregelanlagen gefor-
dert. Investiert aus Steuergeld wurden rund 2Mio.£. Der In-
vestitionszuschuss von 30% |5ste weitere 6 Mio. € aus, die
mehr Bodenschutz, mehr Sensibilitat fir den Boden und we-
niger Dieselverbrauch erméglichen. Boden, Luft, Wasser sind
Lebensgrundlagen fir Landwirte und Verbraucher. Die Bo-
denfunktionen zu erhalten und zu verbessern, ist angewand-
ter Klimaschutz. Der Denkimpuls fir Landwirte durch den
Investitionszuschuss fir Reifendruckregelanlagen verbessert
den Bodenschutz mit dem Erhalt der Lebensgrundlagen.

®

An der DLG-Umfrage zur Reifendruckregelung nahmen ins-
gesamt 285 Praktiker teil. Uber 90% sind Landwirte, auch
Uberbetrieblich arbeitend, sowie Lohnunternehmer. Die

Fazit von 285 antwortenden Landwirten:
Zustimmung und erlebter Fortschritt
mit variablem Reifendruck

Landwirte bewirtschaften flachenstarkere Betriebe; Schwer-
punkt Ackerbau und Tierhaltung. Die Hektarzahlen je Betrieb
reichen von wenigen Hektaren bis zu 2500 ha. Die mitgeteil-
ten Erfahrungen der Landwirte zum variablen Reifendruck
stammen von ca. 50000 ha Flache aus den vergangenen zehn
Jahren.

Reifendruckregelanlage fiir beide Achsen iiblich

Die grosse Mehrheit der Landwirte (86 %) hat sowohl Vorder-
als auch Hinterachse mit der Reifendruckregelanlage ausge-
stattet. Am weitesten sind die Systeme mit Kotflugelleitung
verbreitet (68 %). Anlagen mit Luftfihrung in der Achse wer-
den von ca. 20% der Landwirte genannt. Die Speicherung

38 Agroluchs 3/2026

von vorgewahlten Reifendricken ist wichtig (78 %). Eine Inte-
gration in Isobus wird von etwa einem Drittel der Praktiker
als Ausstattungsmerkmal angegeben.

®

Die Leistungsklasse von 201 bis 300 PS wurde bevorzugt

Erwartungen bei der Kaufentscheidung:
Bodenschutz, Zugkraft und Kraftstoff-
einsparungen liegen vorn

ausgeristet. Besonders Fendt mit VarioGrip wurde mit einem
neuen Traktor gekauft, daneben werden Nachristungen in
allen Traktormarken eingebaut mit einem Anteil von 63 %.
Die Arbeiten mit Traktoren und Reifendruckregelanlagen
sind vielfaltig. Es waren Mehrfachnennungen méglich.

Grosse Zufriedenheit

Die DLG hat nach den Erwartungen bei der Investition in eine
Reifendruckregelung am Traktor gefragt. Auf diese Frage
waren Mehrfachantworten maoglich. Es sind vor allem die
flacheren Spuren als sichtbares Zeichen fir mehr Boden-
schutz sowie mehr Zugkraft bei weniger Schlupf, einherge-
hend mit Kraftstoffeinsparungen, die fur die Praktiker ent-
scheidend waren.

Flachere Spuren werden durch niedrige Reifendriicke im Acker ermdéglicht,
rechter Reifen mit 0,7 bar, der andere Reifen préagt mit 1,8 bar tiefere Spuren.



Fruchtbarer Boden ist gekennzeichnet durch eine Lebendverbauung (Bakterien, Pilze, Wurzeln, Insekten, Regenwirmer, Poren, Luft,
Wasser etc.) als wichtige Grundlage fur Ertrag, Lebensmittelerzeugung, Wasserspeicherung, Wasserlieferung und Klimaschutz.

Auch ein verbesserter Fahrkomfort wird betont. Die antwor-
tenden Landwirte und Lohnunternehmer berichten zudem,
dass ihre Kunden durchaus den Wunsch dussern, Fahrzeuge
mit einer Reifendruckregelanlage einzusetzen.

Insgesamt herrscht bei den Betriebsleitern eine grosse Zufrie-
denheit mitihrer Reifendruckregelanlage vor. 97 % der Befrag-
ten sind sehr zufrieden oder zufrieden. Nur 3% sind weniger
zufrieden oder gar nicht zufrieden.
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Erfahrung der Pionierpraktiker: 0,7 bar Luftdruck im Acker, auf der Strasse
mit hoher Last und Geschwindigkeit mit 2 bar sicher unterwegs zu sein.

Giilleausbringung: Betriebseigen oder Dienstleistung?
Bei der Gilledlingung gilt der variable Reifendruck als sinn-
volle Ausrlstung fir mehr Bodenschonung und weniger
Dieselverbrauch. Etwa die Hélfte der Landwirte fuhrt die
Gillediingung betriebseigen durch. Wenn der Lohnunter-
nehmer beauftragt wird, ist es 85% der Landwirte wichtig,
dass mit Reifendruckregelanlage gearbeitet wird.

Geplante Investitionen

In der DLG-Umfrage wurde erhoben, wie viel eine Reifen-
druckregelanlage kosten darf und nach wie vielen Jahren sie
sich amortisiert haben sollte. Die Praktiker wiinschen sich
erwartungsgemaéss moglichst niedrige Anschaffungskosten.
Etwa 15% stellen sich Kosten bis 5000 € vor. Die Mehrheit
von 60% liegt im Kostenkorridor zwischen 5000€ und
100000 €, und rund 8% sind bereit, bis 15000€ fir eine
Reifendruckregelanlage auszugeben. Damit liegen die an-
gegebenen Preisvorstellungen bei den Kosten fir Nachrist-
[6sungen unterschiedlicher Ausstattungsstufen inklusive
Montagekosten.

Amortisiert haben sollte sich die Investition in eine Reifen-
druckregelanlage nach zwei bis vier Jahren. 35 % der Betriebs-
leiter akzeptieren eine langere Amortisationszeit von finf bis
zehn Jahren.

Wiinsche an die Technik und Ausstattung

Annahernd allen Antwortenden ist die Zuverlassigkeit der
Reifendruckregelanlage sehr wichtig (97 %). Mit nur wenig
Abstand folgt darauf die leichte Bedienbarkeit des Systems
(92%). Auch die Speicherung von voreingestellten Reifen-
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AMAZIONIE

AMAZONE - Wegweisend
Rund um den intelligenten Pflanzenbau

Industriestrasse 49, 3053 Zollikofen
Tel. 03191030 10 - www.ott.ch
Ein Geschadftsbereich der Ott Landmaschinen AG
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GO for Innovation
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Ratgeber & Technik

Die Ergebnisse der Befragung im Uberblick

Arbeiten mit Traktoren mit
Reifendruckregelanlage Frontladerarbeiten PXRZKD)
(insgesamt 587 Nennungen)

Pflanzenschutz  FERGOEZ))

Mineraldiingung  RENEERZ))
Bodenbearbeitung/Saat FREFAVEEZ)

Glilleapplikation/Mist streuen NANGFAL)]

Transport auf Feld und Griinland  BeENELRZ))

StraBentransport EEERPIRZ))

o
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Erwartungen vor dem Kauf an eine
Reifendruckregelanlage Fahrkomfort

friihere Befahrbarkeit der Flachen
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Kraftstoffeinsparung
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Grinde fir die Investitionen in
eine Reifendruckregelanlage

(295 Nennungen) Kraftstoffeinsparung

I

flachere Spuren/Bodenschutz I
mehr Zugkraft bei weniger Schiupf I

langere Reifenbetriebsdauer I
friihere Befahrbarkeit der Flachen IE———

Fahrkomfort IE——
Lohnunternehmer: Kundenwunsch s
andere Griinde ®
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Gullediingung auf wachsenden Weizen im Frithjahr mit 0,8 bar in allen Reifen schont den Boden durch flache Spuren.
Die nachgerustete Reifendruckregelanlage erfillt die Erwartungen der Landwirte.

dricken wird gewilinscht (78 %), und die schnellere Reifenbe-
fullung steht ebenfalls ganz oben auf der Anforderungsliste
(73%). Etwas nachgeordnet, aber wiinschenswert, sind den
Praktikern eine automatische Druckeinstellung und eine Aus-
ristung ab Fabrik.

Als wichtige Informationsquelle werden mit 74% vor allem
die Beobachtungen bei und die Erfahrungsberichte von Be-
rufskollegen angegeben. Dem folgen die Erprobung auf
dem eigenen Feld (60 %) und Vorfihrungen (55 %). Rund die
Hélfte der Teilnehmenden gibt an, dass Artikel in Fachzeit-
schriften und Ausstellungen (jeweils 52 %) sowie die herstel-
lerunabhéngige Beratung (47 %) als wichtige Informations-
quellen angesehen werden. Auch das direkte Gesprach mit
dem Verkaufer ist den Antwortenden wichtig (46 %).

Das DLG-Praktikerfazit ist positiv

Das Anpassen des Reifendrucks aus der Kabine ist ein wich-
tiges Werkzeug, um den Boden nachhaltig zu schitzen. Von
den antwortenden Landwirten wird dieser Bewertung weit-
gehend zugestimmt. In der Praxis arbeiten ca. 30000 Pionier-
landwirte mit variablem Reifendruck.

Die Mehrheit der Praktiker beobachtet die Reifendruckpio-
niere und ihre Erfahrungen sowie das Technikangebot der
Industrie. Fir mehr Bodenschutz braucht es weiterhin Infor-
mations- und Uberzeugungsarbeit.

Betriebsleiter, die Erfahrungen mit dem variablen Reifen-
druck haben, sind sehr zufrieden und bestétigen die positi-
ven Effekte auf Bodenschutz und Kosteneinsparungen. Die
Einsparungen im Dieselverbrauch und die langere Nutzungs-
dauer der Reifen leisten einen massgeblichen Beitrag zur
Amortisation der Investition in eine Reifendruckregelanlage.
Beobachtet werden flachere Spuren durch die gréssere Auf-
standsflache und mehr echte Vorfahrt, also Flachenleistung
aus dem Tank. Bessere Bodenschonung und mehr Wirt-
schaftlichkeit wirden erreicht, sagen die Pionierlandwirte.
Denn der fruchtbare Boden als wichtige Ressource ist Grund-
lage des Lebens fur Pflanzen, Tiere und Menschen.
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Weitere Informationen
rund um das Thema

finden sich auf der . .
DLG-Homepage unter

dig.org E .
und in den

DLG-Merkblattern, z.B.:
Anpassung des Luftdrucks
im Reifen (DLG-Merkblatt 502)

Sichere Reifendruckregelanlagen sind im Vormarsch. Die
Befiillzeiten kdnnen entweder durch zusétzliche Kompresso-
ren oder leistungsstérkere Druckluftsysteme des Traktors
verkirzt werden.

Es stehen mehrere Anbieter von erprobten Nachristlésun-
gen bereit, und weitere Traktormarken bieten ab Fabrik den
variablen Reifendruck aus der Kabine an. Die Pionierpraktiker
schaffen Nachfrage fir mehr Fortschrittim Bodenschutz. m

Zur Person

Prof. Dr. Ludwig Volk war Dozent

fur Agrartechnik an der Fachhochschule
Sudwestfalen in Soest (D) und engagiert
sich weiterhin in verschiedenen Fach-
gremien, unter anderem bei der DLG.
Die Betrdge in Euro wurden bewusst
unverandert tbernommen, um den
Originalinhalt des Beitrags nicht zu
verfalschen.




CLEVER

Rund um die Uhr iiber 200.000 Teile direkt
'verfiigbhar. Schnell und einfach das Richtige
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ind iibersichtlichem Artikelvergleich.

iSelbst iiberzeugen unter
shop.winkg
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Das passt.

besten Konditionen

Keiner recht feiner
TOP VT 12540 C

B Kompakter Vierkreisel-Schwader — wendig und hangtauglich

B Flexible Arbeitsbreitenverstellung - linearer Verschub in den Auslegern der vorderen Kreiseleinheiten —
10,00 - 12,50 m Arbeitsbreite

B Perfekte Bodenanpassung — MULTITAST Rad und optionales Fiinfrad-Fahrwerk

m Bedienkomfort — Profiline Komfortsteuerung mit automatischer Uberlappungssteuerung
fur Kurvenfahrten — viele weitere bedienerfreundliche Modi

POTTINGER AG, Mellingerstrasse 11,

5413 Birmenstorf (AG), Telefon 056 201 41 60, Qo PO"I N G E R
info@poettinger.ch, www.poettinger.ch ao
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Giille hin,
Garrest zurick

Im bayerischen Reimlingen ist der
Gulletransport keine Aneinander-
reihung einzelner Fahrten.
Standardisierte Hofschnittstellen,
leistungsfahige Tankauflieger und
der Ricktransport von Garrest
machen daraus eine durchorgani-
sierte Logistikkette.
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Die Bioenergie
Reimlingen organisiert
die Gullelogistik fur
rund 40 Betriebe.
Effizienz ist gefragt.

Autor/Fotos: Samuel Suss

Der Saugarm sitzt am Edelstahltrichter. Die Pumpe l&uft. Der
Tank fullt sich. Fur den Fahrer ist das ein unspektakulérer Vor-
gang. Genau das ist der Punkt. Wo friiher Schlduche bewegt,
angeschlossen und wieder geldst werden mussten, ist die
Schnittstelle in Reimlingen fur den Ablauf vorbereitet. Kein

langes Koppeln, kein improvisiertes Umsetzen: andocken,
pumpen, weiterfahren. Bei kleinen Mengen féllt eine solche

Zeitersparnis kaum ins Gewicht. Bei rund 120000m3 Gille

pro Jahr sieht die Rechnung anders aus.

Die Bioenergie Reimlingen im Landkreis Donau-Ries organi-
siert die Gullelogistik fir rund 40 landwirtschaftliche Betrie-
be. Die Gulle geht zur Biogasanlage, wird dort vergoren und

anschliessend als Gérrest wieder zu den Betrieben zuriick-
gebracht. Damit ist der Tankauflieger nicht einfach ein Fahr-
zeug zum Abholen von Giille. Erist Teil eines regionalen Stoff-
und Transportkreislaufs.

Der Lkw soll transportieren - nicht warten

Fir ein Agrar-Lohnunternehmen oder einen professionellen
Transportdienstleisterist diese Unterscheidung massgeblich.
Die eigentliche Transportleistung entsteht schliesslich nicht
nur auf der Strasse. Sie entsteht Uberall dort, wo der Fahrer



Zeit gewinnt oder verliert: beim Zufahren, Rangieren, An-
schliessen, Pumpen, Abkoppeln und bei der Abfahrt.

In Reimlingen wurde deshalb nicht nur in leistungsfahige
Tanktechnik investiert. Auch die landwirtschaftlichen Betrie-
be wurden in das Konzept einbezogen. An den Gillegruben
wurden standardisierte Edelstahlrohre und -trichter instal-
liert. Die Bioenergie Reimlingen Gbernahm Installation und
Finanzierung. Fir die beteiligten Betriebe sollte die Teilnah-
me damit ohne zuséatzlichen baulichen Aufwand méglich sein.
Das klingt zundchst nach einem Detail. Fur die tagliche Lo-
gistik ist es jedoch ein wesentlicher Baustein. Denn wenn die
Schnittstelle an jedem Hof nach demselben Prinzip funktio-
niert, muss der Fahrer nicht auf jeder Tour eine neue Lésung
suchen. Der Saugarm wird angeschlossen, die Pumpe tber-
nimmt den Rest. Gerade bei mehreren Dutzend Betrieben
summieren sich eingesparte Minuten schnell.

Weniger Handarbeit, saubererer Arbeitsplatz

Fir den Fahrer hat die Standardisierung noch einen weiteren
praktischen Effekt. Gilletransport gehdrt zu den Tatigkeiten,
bei denen sich jeder unnétige Handgriff bemerkbar macht.
Wenn Schlduche nicht mehr von Hand zwischen verschiede-
nen Anschlissen umgesetzt werden mussen, reduziert sich
nicht nur der Zeitaufwand. Auch der direkte Kontakt mitdem
Medium wird vermieden.

Das verandert den Charakter der Arbeit. Der Fahrer muss
nicht an jedem Hof eine andere Anschlusssituation bewalti-
gen, sondern arbeitet mit einer definierten Schnittstelle. Fir
moderne Agrar-Lohnunternehmen ist das interessant: Tech-
nik muss nicht nur Leistung bringen, sondern auch einen
Arbeitsplatz schaffen, an dem Mitarbeiter effizient und még-
lichst unkompliziert arbeiten kénnen.

Gerade dort, wo qualifizierte Fahrer gesucht und gehalten
werden sollen, spielen solche Details eine Rolle. Eine saube-
re, klar strukturierte Arbeitsumgebung ersetzt zwar keine
gute Personalfiihrung. Sie kann aber dazu beitragen, dass
eine Tatigkeit professioneller und attraktiver organisiert ist.
In Reimlingen wird deshalb ein Prinzip sichtbar, das auch fur
Lohnunternehmen interessant ist: Je weniger der Fahrer im-
provisieren muss, desto stérker kann er sich auf das eigentli-
che Fahren und die Logistik konzentrieren.

39000 I sind nicht die ganze Geschichte

Auf den ersten Blick féllt beim eingesetzten VM-Tarm-Auflie-
gervor allem eines auf: der grosse Tank. Je nach Ausfiihrung
kénnen die Auflieger bis zu 390001 aufnehmen. VM Tarm
beschreibt die TailorLine als individuell konfigurierbare Gil-
leauflieger mit Fokus auf geringem Eigengewicht, hoher
Nutzlast und Betriebssicherheit. Auch Pumpen, Achskonfi-
guration und weitere Ausristung werden auf den jeweiligen
Einsatz abgestimmt.

Fur den praktischen Betrieb ist allerdings nicht die Tank-
grosse allein entscheidend. Ein Tankauflieger muss viel auf-
nehmen kénnen, darf dabei aber selbst moglichst wenig
Gewicht mitbringen. Denn zwischen zuldssigem Gesamtge-
wichtund Leergewicht liegt die entscheidende Nutzlast. Bei
jahrlich deutlich mehr als 100000 m? Transportmenge wirkt

Ratgeber & Technik

®

Zum Logistikkonzept gehoren

e standardisierte Edelstahlrohre und
-trichter an den Hofgruben

e direkte Anbindung des Saugarmes
an die Hofschnittstelle

® gewichtsoptimierte VM-Tarm-Gllle-
Sattelauflieger

® biszu 39000I Fassungsvermdgen,
abhangig von der Konfiguration

e leistungsfédhige Pumpentechnik fur
kurze Befull- und Entleerzeiten

e elektronisch gelenkte VSE-Achsen fur
enge Hofzufahrten

e Wartung und Reparaturen der Fahrzeug-
technik weitgehend in Eigenregie

Das Ziel: mdglichst wenig Standzeit,

moglichst wenig unndtige Fahrbewegungen

und eine Logistik, die Hin- und Ricktransport

miteinander verbindet.

sich jede zusatzliche Nutzlast Gber viele Touren aus.

Auch die Edelstahlkonstruktion gehortin diese Betrachtung.
Sie soll Robustheit und Korrosionsbestandigkeit mit einem
moglichst niedrigen Eigengewicht verbinden. Das Ziel ist
also nicht: méglichst grosser Tank. Das Ziel lautet: méglichst
viel nutzbare Transportleistung pro Fahrt.

Die Minuten am Hof entscheiden

Auch die Pumpenleistung spielt dabei eine zentrale Rolle. VM
Tarm nennt fir den in Reimlingen gezeigten 39 000-I-Auflie-
ger eine Entleerungszeit von rund 3min und 11s sowie eine
Befillzeit von rund 6 min und 23s. Einschliesslich Kran- und
Anschlussvorgéngen gibt der Hersteller einen kompletten
Ablaufvon rund 9min und 24s an.

Diese Werte sind Herstellerangaben und nicht fir jede ein-
zelne Tour garantiert. Auf dem Betrieb entscheiden schliess-
lich Zufahrt, Rangieraufwand, Beschaffenheit der Gulle und
die jeweilige Gillegrube mit.

Der Grundgedanke bleibt trotzdem bestehen: Der Lkw soll
méglichst wenig stehen. Denn bei einer einzelnen Fahrt mo-
gen 2 oder 3min unbedeutend erscheinen. Bei mehreren
Touren pro Tag und vielen Betrieben summieren sie sich zu
echter Kapazitat.

Fir ein Lohnunternehmen ist genau das interessant. Die ver-
fugbare Arbeitszeit des Fahrers und des Fahrzeugs ist be-
grenzt. Jede Minute, die nicht fir unnétige Nebenarbeiten
verloren geht, kann fir die eigentliche Transportleistung
genutzt werden.

Wenn die Hofeinfahrt zum Engpass wird

Die effizienteste Transportkette funktioniert allerdings nur,
wenn das Fahrzeug auch auf dem Hof zurechtkommt. Land-
wirtschaftliche Betriebe sind selten nach den Abmessungen
eines modernen Sattelzugs gebaut. Alte Hofstellen, schmale
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Zufahrten, Geb&udekanten und begrenzte Rangierflachen
gehoren zum Alltag.

Die eingesetzten Auflieger sind deshalb mit elektronisch
gelenkten VSE-Achsen ausgeristet. Das unterstutzt die Wen-
digkeit des Gespanns und erleichtert das Rangieren auf be-
engten Hofstellen. Auch hier geht es nicht nur um Komfort.
Weniger Rangierbewegungen bedeuten einen flissigeren
Ablauf. Der Fahrer kommtschneller an die Schnittstelle, kann
die Gllle tbernehmen und den Hof wieder verlassen.

Fir empfindliche Flachen ist ein mdglichst gezieltes Rangie-
ren ebenfalls von Vorteil. Jede unnétige Bewegung des
schweren Gespanns kann vermieden werden.

Dick oder diinn: Die Pumpe muss zur Giille passen
Gulle ist kein genormtes Flussigprodukt. Konsistenz und Zu-
sammensetzung kénnen sich von Betrieb zu Betrieb unter-
scheiden. Eine Transporttechnik, die mit unterschiedlichen
Bedingungen umgehen muss, braucht deshalb entsprechen-
de Flexibilitat.

In Reimlingen kommen leistungsfahige Zentrifugalpumpen
zum Einsatz. Fur dickflissigere Substrate kann ergénzend
eine Drehkolbenpumpe eingesetzt werden. Die Technik er-
moglicht den Wechsel zwischen den Pumpentypen.

Far den Fahrer ist das kein technisches Detail am Rand. Es
entscheidet mitdariber, ob die Arbeit auf dem Hof reibungs-
los lduft. Denn die beste Transportplanung nitzt wenig,
wenn die Pumpe mit dem tatséchlichen Material nicht zu-
rechtkommt. Auch hier zeigt sich: Die Leistungsfahigkeit ei-
nes Gilleaufliegers entsteht aus dem Zusammenspiel vieler
Komponenten.

40 Hofe - eine Schnittstelle

Besonders interessant wird das System durch seine Stan-
dardisierung. Rund 40 Betriebe bedeuten rund 40 Hofstellen
mit unterschiedlichen Gegebenheiten. Ohne einheitliche
Schnittstellen misste sich der Fahrer immer wieder auf an-

Karl-Heinz Geil3
ist Geschéafts-
fihrender
Gesellschafter
der Bioenergie
Reimlingen.

dere Anschlusse und Ablaufe einstellen. Die Bioenergie
Reimlingen hat deshalb die Infrastruktur an den Héfen selbst
aufgebaut.

Der Landwirt stellt die Gille bereit. Der Tankauflieger kommt,
dockt an und tGbernimmt. Damit wird die Logistik zu einer
Dienstleistung innerhalb der Gemeinschaft. Die einzelnen
Betriebe bendtigen keine eigene Transportflotte und mis-
sen keine individuelle Anschlusstechnik entwickeln.

Fir Agrar-Lohnunternehmen steckt darin ein interessanter
Ansatz: Standardisierung beginnt nicht erstam Fahrzeug. Sie
beginnt dort, wo das Fahrzeug arbeitet. Erst wenn Fahrzeug
und Hofschnittstelle zusammenpassen, kann die Transport-
leistung tatsachlich ausgeschoépft werden.

Die Riickfahrt ist keine Leerfahrt

Der vielleicht wichtigste Punkt kommt jedoch nach dem Ab-
pumpen. Der Tankauflieger fahrt nicht leer zur Biogasanlage
und anschliessend wieder zurtick. Nach der Vergérung wird

@ VM-Tarm-Auflieger: Die wichtigsten Eigenschaften

VM Tarm produziert Tankfahrzeuge aus Edelstahl und Aluminium. Die Gilleauflieger werden je nach Modell
und Einsatz auf Kapazitét, Eigengewicht, Pumpentechnik und Achskonfiguration abgestimmt. Die TailorLine
steht fur individuell konfigurierte Lésungen; daneben bietet der Hersteller standardisierte StarLine-Gllle-

auflieger an.

Anwendungsbereiche: hauptséchlich Gulleauflieger, daneben Tankfahrzeuge fir weitere flissige Medien.
TailorLine: individuell auf Kundenanforderungen abgestimmte Tankfahrzeuge.

StarLine: standardisierte Gilleauflieger mit Fokus auf Kapazitat und geringem Eigengewicht.
Konstruktion: Edelstahl und Aluminium, ausgelegt auf hohe Nutzlast, Betriebssicherheit und lange

Lebensdauer.

Technik: unterschiedliche Pumpensysteme, integrierte Saugarme sowie je nach Ausflihrung elektronische

Steuerungs- und Fernbedienungsldsungen.

Beispiel: Fir einen 39000-I-Auflieger nennt VM Tarm eine Beflllzeit von 6:23 min und eine Entleerzeit von
3:11 min. Einschliesslich Kran- und Anschlussvorgangen gibt der Hersteller rund 9:24 min fir den kompletten
Ablauf an. Dabei handelt es sich um Herstellerangaben.

Anmerkung: In der Schweiz gelten etwas andere Transportbedingungen. Das Prinzip ist jedoch grundsatzlich

anwendbar auf Schweizer Verhaltnisse.
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Tanken mit CNG.

Gérrest zu den landwirtschaftlichen Partnerbetrieben trans-
portiert.

Aus der einfachen Hin- und Rickfahrt wird damit ein beidsei-
tig genutzter Transportweg. Fir die Landwirtschaft ist der
Kreislauf naheliegend: Die N&hrstoffe sollen wieder auf die
Flachen. Fur die Logistik ist der Effekt ebenso interessant.
Eine ohnehin notwendige Fahrstrecke wird in beide Richtun-
gen genutzt: Gille hin. Garrest zurlck.

Die Biogasanlage bildet damit den Mittelpunkt eines regio-
nalen Stoffkreislaufs. Die beiden reinen Gillelinien der Bioe-
nergie Reimlingen sind auf 125000 m3 Gulle pro Jahr ausge-
legt. Daneben besteht eine Nawaro-Linie. Das entstehende
Biogas wird teilweise im Blockheizkraftwerk genutzt, teilwei-
se zu Biomethan aufbereitet und ins Gasnetz eingespeist.
Fir die Gullelogistik ist jedoch vor allem die Verbindung zwi-
schen den Héfen und der Anlage entscheidend. Je grésser
die Mengen werden, desto wichtiger wird die Organisation
dazwischen.

Eigenwartung hélt die Transportkette am Laufen

Zu einer professionellen Logistik gehort deshalb auch das
Thema Wartung. Bei Bioenergie Reimlingen werden Service-
und Reparaturarbeiten an Fahrzeugen und Aufliegern weit-
gehend in Eigenregie durchgefihrt. Bei grosseren Proble-
men besteht der direkte Kontaktzum Hersteller. Auch das ist
letztlich eine Frage der Transportleistung.

Fallt ein Fahrzeug aus, fehlt nicht nur ein Tank fir eine einzel-
ne Tour. Bei mehreren beteiligten Betrieben kann sich der
Ausfall auf die gesamte Planung auswirken.

Eigene Werkstattkapazitdten und eine moglichst direkte Er-
satzteilversorgung helfen dabei, die Abhédngigkeit von exter-

Ratgeber & Technik

An der Biogasanlage
und den beteiligten
Hofen wurden
standardisierte
Schnittstellen
geschaffen. So kann
die Giille reibungs-
los abgeholt und
transportiert werden.

nen Werkstattterminen zu reduzieren. Fir Lohnunternehmen
ist dieser Gedanke vertraut: Stillstand kostet nicht nur Repa-
raturzeit, sondern bringt die nachfolgenden Auftrdge durch-
einander.

Was beim Landwirt ankommt

Fir die beteiligten Betriebe |&sst sich der Nutzen des Systems
deshalb ziemlich einfach beschreiben: Die Gille wird abge-
holt. Der Betrieb muss den Transport nicht selbst organisie-
ren. Der Fahrer arbeitet mit einer standardisierten Hofschnitt-
stelle. Und der Garrest kommt anschliessend wieder zuriick.
Damit bleibt auch der N&hrstoffkreislauf auf den beteiligten
Betrieben erhalten. Gleichzeitig wird Arbeitszeit frei.
Gulletransport ist notwendig, gehort aber nicht auf jedem
Hof zu den Tatigkeiten, fur die eigene Arbeitskrafte und ei-
gene Transporttechnik vorgehalten werden missen. Wird die
Aufgabe zentral organisiert, kann sich der einzelne Betrieb
stérker auf seine eigentlichen Kernarbeiten konzentrieren.

Der Clou ist die Organisation

Die Reimlinger Ldsung zeigt damit etwas, das bei moderner
Gulletechnik leicht ibersehen wird. Nicht die grosste Pumpe
allein entscheidet Uber die Wirtschaftlichkeit, nicht das ma-
ximale Tankvolumen und auch nicht ein einzelnes Fahrwerk.
Entscheidend ist das Zusammenspiel.

Der standardisierte Anschluss am Hof trifft auf den Saugarm.
Die Pumpentechnik trifft auf unterschiedliche Gillekonsis-
tenzen. Das Tankvolumen trifft auf geringes Eigengewicht.
Die gelenkten Achsen treffen auf enge Hofzufahrten. Und
die Gille auf dem Hinweg wird mit Garrest auf dem Rickweg
verbunden.

Aus vielen einzelnen Fahrten entsteht so ein System. Fir ein
Agrar-Lohnunternehmen liegt darin eine klare Botschaft: Ef-
fizienz entsteht nicht erst beim Fahren. Sie beginnt vor der
ersten Tour - bei der Planung, der Schnittstelle und der Frage,
was auf dem Riickweg im Tank steckt.

Oder noch einfacher: Der Lkw kommt nicht nur, um Gllle
mitzunehmen. Er ist Teil eines Kreislaufs, der auf dem Hof
beginnt - und dort wieder endet. m
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Fahrzeug- und Maschinenbau
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FUr die Schweiz gezlchtet.
~ Auch wenn'’s spater wird.
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ADVERTORIAL

Siebenlagige Folie und Netz
aus einer Hand

Karatzis, BSK Lakufol und EXAKT Fert SA biindeln ihr Know-how fiir Schweizer
Lohnunternehmer: Stretchfolie und Ballennetz kommen von einem Lieferanten.
Erster gemeinsamer Auftritt ist die Tier&Technik in St. Gallen.

Neue Partnerschaft

Hinter den Produkten stehen drei Partner mit klarer Rollen-
verteilung. Die griechische Karatzis-Gruppe entwickelt seit
Uber 50 Jahren unter anderem Ballennetze und Silofolien.
Seit 2020 hélt sie die Mehrheit an der BSK & Lakufol Kunst-
stoffe GmbH im bayerischen Henfenfeld, die dort seit 1968
landwirtschaftliche Folien produziert. In der Schweiz Gber-
nimmt die EXAKT Fert SA mit Standorten in Didingen (FR)
und Martigny (VS), Beratung, Lieferung und Service. Fur
Lohnunternehmer heisst das: Folie und Netz stammen aus
einer Produktfamilie, der Ansprechpartner sitzt in der
Schweiz.

Die Folie: Sieben Lagen

Die Agrastretch 7 Premium von BSK ist eine siebenlagige
Stretchfolie aus Octen-Metallocen-LLDPE, 750 mm breit,
1500 m lang und 25 um dick. Die Dicke von 20 bis 30 ym
entsteht aus sieben einzelnen, entsprechend feineren
Schichten als bei alteren Drei- oder Fiinflagenanlagen.
Das ergibt geringere Produktionstoleranzen. Die Rezeptur
ist laut Hersteller eigens fur diese Technik entwickelt und
nicht von einer Flinflagenfolie ibernommen. Versprochen
werden bessere mechanische Leistung, gleichméssigere
Deckkraft (Opazitat), zuverlassige Lagenhaftung und mehr
Sicherheit sowie keine Folienrisse fir den Anwender.

Die Eckdaten:
¢ Durchstossfestigkeit von mindestens 500g
(Dart-Drop nach ASTM D1709)
¢ Closed-Loop-Dickeniberwachung fir gleichméssige
Dicke tUber die ganze Rolle
e innenlagiger Tackifier fir schnelle Lagenhaftung
und dichte Versiegelung
e UV-Stabilisierung (HALS-System) mit mindestens 130kLy
e vier Farben: weiss, hellgrin, dunkelgriin, schwarz.

Das Netz: Kante zu Kante

Das Ballennetz Agronet Super Grip+ von Karatzis ist

1230 mm breit und in Rollen mit 2600 oder 3600 m erhalt-
lich. Es besteht aus Spezial-HDPE mit 11,5g/m und erreicht
gemass Prospekt eine Reissfestigkeit von mindestens
290kgf. Es deckt den Ballen von Kante zu Kante ab, was
das Hantelprofil verhindert. Das Netz lasst sich bei allen
Kulturen von feuchter Silage bis Stroh einsetzen. Ein Rest-
lédngenhinweis zeigt, wenn noch mehr als 50 m auf der Rolle
sind. Der UV-Schutz liegt bei mindestens 150 kLy und ist
auch fir Einsatze im Berggebiet gedacht.

4 “WA S |

Stephan Lack, Geschéftsfihrer EXAKT Fert SA und Konstantin Nikiteas (li.),

Verwaltungsrat der Gruppe Karatzis SA, wollen die Schweizer Land-
wirtschaft mit hochwertigen Folien versorgen.

Warum Netz und Folie zusammengehéren
Netzbindung bleibt bei Kosten, Kulturenvielfalt und Rollen-
wechseln vorn. Eine Netzrolle reicht fir 400 bis 500 Ballen,
eine Folienrolle fir etwa 150. Schimmel am Ballen ist zu-
dem meist ein Siegelproblem der Wickelfolie. Genau dort
setzen Haftung und Dicke der Folie an. UV-Stabilitat: 12 bis
18 Monate.

Testen statt glauben

Mit dem «2+1-Angebot» kénnen Betriebe die Produkte
unverbindlich prifen: zwei Rollen Folie und eine Rolle Netz,
die ungefahr gleichzeitig aufgebraucht sind. Zu beurteilen
sind Wickelgeschwindigkeit, Folienverhalten, Ballendichte
und Stillstdnde. Eine Grossbestellung ist dafir nicht nétig.
Bei Interesse bei EXAKT Fert SA unverbindlich melden.

Erster Auftritt an der Tier&Technik

Erstmals gemeinsam zeigen sich Karatzis, BSK Lakufol und
EXAKT Fert SAvom 25. bis 28. Februar 2027 an der
Tier&Technik in St. Gallen. Dort lassen sich Folie und Netz
begutachten und Fragen zu Pressen, Wickeltechnik und
Lagerung klaren.

GEXAKT

ElSEE EXAKT Fert SA,
; % Alfons-Aeby-Strasse 10, 3186 Didingen,
[= ¢ Tel:+413138000 40, info@exakt.ch
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Fur die Landwirtschaft

wird das Klima

zum Versicherungsrisiko

Erst vertrockneten die Felder, dann kam der Hagel:
2026 wird fur die Schweizer Landwirtschaft zum
aussergewohnlichen Schadenjahr. Schweizer Hagel
rechnet mit 59,2 Mio. CHF Entschadigungen.

Autor: Jonas Ingold, LID, Fotos: LID

Erste Schaden meldeten sich bereits im Juni: Kundinnen und
Kunden befirchteten aufgrund der Trockenheit bei Winter-
weizen und Raps grosse Ertragseinbussen. Am Ende erwie-
sen sich die Winterkulturen jedoch als widerstandsfahig, die
Ertrédge fielen schweizweit insgesamt gut aus, mit regional
leichten Einbussen.

Deutlich schwieriger prasentierte sich die Lage der Sommer-
kulturen, wie Gaylor Monnerat, Leiter Schweiz der SHGroup
(Schweizer Hagel), an einer Medienorientierung sagte. Mais,
Kartoffeln, Zuckerriben und Sonnenblumen litten stark unter
der anhaltenden Trockenheit. Auch die parametrischen Ver-
sicherungen, die indexbasiert ausschliesslich auf meteoro-
logischen Daten ohne Schadenbegutachtung basieren, ver-
zeichnen aussergewdhnliche Schadensummen: Bei einem
Faktor von rund 1:10 stehen eingenommenen Préamien bei
den parametrischen Versicherungen Auszahlungen in zehn-
facher Héhe gegeniiber.

«Anpassung allein
reicht nicht mehr -
jedes Zehntelgrad zahlt.»

Adrian Aebi, Direktor Schweizer Hagel

Bei den schadenbasierten Versicherungen zeigt sich ebenso
ein klares Bild. In der Westschweiz, wo aufgrund friherer
Trockenjahre mehr Betriebe versichert sind, wurden die meis-
ten betroffenen Flachen gemeldet. Im Kanton Neuenburg
etwa waren fast drei Viertel der versicherten Ackerflachen
betroffen. Insgesamt sind von den 275000 ha offener Acker-
flache in der Schweiz rund 46000 ha, was knapp 17 % ent-
spricht, gegen Trockenheit versichert, beim Grasland liegt
dieser Anteil bei unter 1%. Die Schdden nehmen zu, aber
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grosse Teile der Landwirtschaft sind gegen Trockenheit gar
nicht versichert.

Gaylor Monnerat rechnet denn auch mit einem Anstieg der
versicherten Flachen. Jedoch hénge das auch davon ab, wie
sich die letzten Monate des Jahres trockenheitsmassig zei-
gen. Es ist zudem durchaus moglich, dass aufgrund des ho-
hen Risikos Préamienerhéhungen kommen werden.

Ungewdhnliche Schadenverteilung

Ungewdhnlich ist dieses Jahr die Schadenverteilung: Wah-
rend normalerweise rund 70 % der Schaden auf Hagel entfal-
len, teilt sich 2026 die Schadensumme etwa hélftig zwischen
Trockenheit mit 45% und Hagel mit 48 % auf. Die restlichen
Schaden entfallen auf weitere Schadenursachen.

Zum Trockenheitsproblem gesellte sich der Hagelzug vom
28. August 2026: Innerhalb von zwei Stunden entstanden
rund 1500 Schadenfélle, teils mit Totalausféllen. Die Exper-
tinnen und Experten waren bereits am Folgetag im Einsatz,
um die Schaden abzuschétzen. Fir diesen Hagelzug allein
wird mit einer Entschadigungssumme von 15Mio. CHF ge-
rechnet. Provisorisch erwartet die SHGroup fir die Schweiz
insgesamtrund 5800 Schadenfalle mit einer Gesamtentscha-
digungvon 59,2 Mio. CHF. «Letztes und vorletztes Jahr hatten
wir grundsatzlich gute Jahre - auch deshalb kénnen wir die-
se Schéaden jetzt tragen, aber das kénnen wir natirlich nicht
jedes dritte Jahr tun», warnte Direktor Adrian Aebi.

Klimawandel bedroht Landwirtschaft

Hitze und Trockenheit verstarken sich gegenseitig, ein Kreis-
lauf, der laut Adrian Aebi immer bedrohlicher wird. Die aus-
getrockneten Boden kénnen die Luft nicht mehr durch Ver-
dunstung kiihlen, was die Hitze weiter anheizt. Adrian Aebi
verweist auf die Folgen: Wasserknappheit wahrend der
Vegetationsphase, Krankheitsbefall an gestressten Pflanzen
und auch die Einwanderung neuer Schadlinge. Hinzu kom-
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Ein forderndes Jahr fir die Landwirtschaft sowohl fir die Praktiker als auch fiir Versicherungen.

men Starkniederschlage, die auf ausgetrocknete Béden tref-
fen und zu Oberflachenabfluss statt Versickerung fuhren. Fir
Adrian Aebi ist die Kombination aus Trockenheit und schwe-
ren Unwettern mit teilweise intensiven Hagelereignissen ein
«klares Muster einer sich erwdrmenden Atmosphére». Ein-
dricklich schildert Adrian Aebi die Zerstérungskraft der Ha-
gelzige vom 28. August 2026: Ein Maisfeld habe ausgesehen
«wie wenn der Maishécksler einfach die Pflanzen verteilt hat-
te». Solche Ereignisse werden die Versicherer laut Adrian
Aebi kiinftig sehr viel Geld kosten.

«Anpassung allein reicht nicht mehr»

Fir Adrian Aebi ist klar: Die alleinige Strategie, sich an den
Klimawandel anzupassen, gentigt nicht. Man musse jetzt die
Erwdrmung selbst begrenzen: «Jedes Zehntelgrad zahlt», so
Adrian Aebi. Die Anpassungsgeschwindigkeit der Landwirt-
schaft werde mit dem Tempo des Klimawandels nicht mithal-
ten kdnnen, wenn nicht gegengesteuert werde. Auch das Ziel
der neuen Agrarpolitik, einen Selbstversorgungsgrad von
50% zu erreichen, halt er unter diesen Bedingungen fir un-
realistisch.

Der Klimaschutz sei kein reines Landwirtschaftsthema, son-
dern eine gesellschaftliche Aufgabe. Adrian Aebi wiinscht
sich aber, dass die Landwirtschaftihre bisher eher zuruckhal-
tende Position aufgibt und selbst aktiv auf Verdnderung
dréngt. Damit wirde sie auch die Gesellschaft in die Pflicht
nehmen.

Gleichzeitig betont er die Bedeutung der Anpassung: Bo-
denaufbau und standortgerechte Kulturenwahl seien wichtig.
Das niitze aber nur, wenn auch die gesamte Wertschdpfungs-
kette mitziehe. Neue Kulturen nitzten nichts, wenn sie am
Ende nicht gekauft wirden. Der Ball liegt also auch bei den
Konsumentinnen und Konsumenten.

Ein weiterer Schwerpunkt ist die Bewé&sserungseffizienz:
Wasserzugang und effizienter Einsatz zum richtigen Zeit-

punkt seien entscheidend, ebenso der Aufbau entsprechen-
der Infrastruktur. Solche Vorhaben brauchten Zeit, weshalb
man frih beginnen misse: «Hier zdhlt jedes Jahr.»

«Es braucht keine neuen Gremien, sondern Taten.»
Adrian Aebi lUbte an der Medienorientierung auch Kritik: Er
verweist darauf, dass bereits 2005 Klimaberichte die aktuel-
le Entwicklung vorhergesagt hatten, teils sogar noch unter-
trieben. Er kénne deshalb nicht nachvollziehen, wenn einige
Politikerinnen und Politiker sich jetzt iberrascht zeigten. Sein
Fazit: Es brauche keine neuen Studien oder Gremien mehr,
sondern konkrete Taten. Adrian Aebi warnt, dass bei einer
Erwdrmung um drei Grad die Maglichkeiten zur Anpassung
an vielen Standorten stark eingeschrankt waren: Bodenauf-
bau und Kulturenwahl allein kénnten dann nicht mehr ausrei-
chen.

Konkrete Projekte

Adrian Aebi macht deutlich, dass die SHGroup gemeinsam
mit der Landwirtschaft und im Rahmen ihrer Méglichkeiten
nach Lésungen suchen will, um auch unter verdnderten Be-
dingungen die Produktion zu sichern. Die SHGroup setzt bei
der Anpassung an den Klimawandel nicht nur auf Prévention,
sondern auch auf konkrete Projekte Giber das Programm «Ha-
gelAdapt». Bettina Koster, Leiterin Nachhaltigkeit, unter-
scheidet dabei drei Stufen: kurz- bis mittelfristiges Widerste-
hen, mittelfristige Anpassung von Anbausystemen sowie
langfristig die Transformation ganzer Systeme. Als Beispiele
fur Letzteres nennt Bettina Koster etwa regenerative Prakti-
ken oder Agroforst. Dabei unterstitzt die Versicherung auch
diverse Projekte und lanciert neue Zusammenarbeiten. Laut
Bettina Koster werden zudem verschiedene Ansétze geprift,
wie «HagelAdapt» nadher an die Versicherungsprodukte ge-
bracht werden kénnte, beispielsweise mittels management-
abhangigen Tarifen. m

Agroluchs 3/2026 51



Ratgeber & Technik

Eine gelungene

Integrationsgeschichte

An den stattlichen Stallgebauden ist ein Wappen mit der Jahreszahl
1732 einbetoniert. Der furstliche Betrieb in Hosskirch (Baden-
Wirttemberg) war einst Teil der Landereien und Hofe der Grafen
von Konigsegg. Heute befindet er sich in Privatbesitz und ist an

die Familie Harle verpachtet, die dort Milchwirtschaft betreibt.
Einer ihrer Angestellten stammt aus Marokko.

Autorin/Fotos: Marianne Stamm

Im Juni besuchte ich den Betrieb im Rahmen eines Treffens
von Agrarjournalisten. Im Rinderstall trafen wir den 29-jahri-
gen Ahmet Rebail an. Er steht kurz vor dem Abschluss seiner
dreijahrigen landwirtschaftlichen Lehre. Die schriftliche Pru-
fung hat er bereits mit der Note «5» abgeschlossen - eine
beachtliche Leistung fiir einen Mann, der erstseitdrei Jahren
in Deutschland lebt. Die praktische Prifung lag zu diesem

Ahmet Rebail im Jungviehstall. Er hat seinen Weg gefunden.
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Zeitpunkt noch vorihm, doch auch diese dirfte er mit Erfolg
bestanden haben.

Ahmet spricht ein gutes Deutsch. Er hatte sich bereits von
Marokko aus bei der Familie Harle um eine Lehrstelle bewor-
ben. Um sich Uberhaupt bewerben zu kénnen, musste er ein
Deutschzertifikat auf dem Niveau B1 vorweisen. Das zeugt
von Ehrgeiz und Durchhaltewillen.
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Der Laufstall der Milchkihe mit der Solaranlage.

In Marokko hatte Ahmet bereits eine Ausbildung als Vermes-
sungstechniker abgeschlossen. Dennoch verdiente er dort
lediglich 500€ im Monat, wovon allein 300€ fur die Miete
aufgewendet werden mussten. Es sei sehr schwierig, genug
zu verdienen, um den Lebensunterhalt bestreiten zu kdnnen,
erzahlt er. «Hier in Deutschland kann ich wahlen, was ich ler-
nen will. In Marokko muss ich das machen, womit ich Geld
verdienen kann.»

In Deutschland fuhlte er sich vom ersten Tag an wohl. «Es ist
wie eine Familie hier bei den Harles», erzahlt Ahmet. «Es ist
keine rein professionelle Beziehung, sondern eine familidre.»
Das habe es ihm leicht gemacht, sich zu integrieren. Wenn
Probleme auftauchten, spreche man miteinander und finde
immer eine Losung.

«Es ist wie eine Familie hier bei
den Harles - es ist keine
rein professionelle Beziehung,
sondern eine familiare.»
Ahmet Rebail

Ahmet spricht offen und mit leuchtenden Augen. Er arbeitet
hauptséachlich im Aufzuchtstall, in dem rund 250 Hol-
stein-Jungtiere gehalten werden. Die Kélber kommen im Alter
von drei Wochen aus dem Kuhstall dorthin und bleiben, bis
sie tréchtig werden. Die Arbeit mit den Tieren liegt ihm. Den
Traktorfihrerschein hat Ahmet bereits erworben, doch mit
den grossen Maschinen fahrt er bisher noch wenig. Er hofft,
dass sich dasim kommenden Jahr ndern wird. Familie Harle
méchte ihn nach der Lehre weiterbeschéftigen. Da der Be-
trieb den grossten Teil des Futters fir seine vielen Tiere selbst
produziert, wird er sicher noch oft auf dem Traktor sitzen.

Erich Harle mit den Séhnen Lukas (li.) und Jonas.

Zusammen mit drei weiteren Marokkanern wohnt Ahmet in
einer Wohnung auf dem Betrieb. Die anderen arbeiten bei
verschiedenen Arbeitgebern in der Region. Zwei befinden
sich ebenfallsin der Lehre, einer hat seine Ausbildung bereits
abgeschlossen. Ahmet hatauch deutsche Freunde, die erim
Fitnessstudio trifft. «In dieser Gegend erlebe ich keinen Ras-
sismus», sagt er. Die Menschen begegneten ihm durchwegs
freundlich.

Ganz ohne Heimweh geht es jedoch nicht. «Es ist jedes Mal
schwierig, nach den Ferien meine Familie und mein Land
wieder zu verlassen», erzahlt er. In Marokko lebt seine Freun-
din. Er hofft, dass sie in einem Jahr zu ihm nach Deutschland
ziehen kann. Wenn alles nach Plan verlauft, wollen die beiden
vorher heiraten.

Die Familie Harle beschaftigt seit vielen Jahren ausléandische
Arbeitskrafte. Auch im Melkstall stammen die beiden Haupt-
mitarbeiter aus Ruméanien und Bulgarien. «Sie wollen ar-
beiten», stellt Betriebsinhaber Erich Héarle fest. Weniger
wohlwollend &ussert er sich Gber manche deutschen Ar-
beitskrafte: «Viele wollen héchstens 80 % arbeiten und am
Wochenende méglichst gar nicht.»

Ahmet sei Muslim und besuche am Freitagabend die
Moschee. «Das muss man respektieren», sagt Erich Harle.
«Genauso, wie wir erwarten, dass unser eigener Glaube
respektiert wird.» Er beschreibt Ahmet als fleissig, motiviert
und absolut ehrlich. «lhm kann ich mein Auto anvertrauen.
Wenn er es schmutzig mitnimmt, bringt er es sauber zurlick.»
Sein Fazit fallt eindeutig aus: «Ahmet ist bei uns richtig auf-
gebliht.»

Es gibt viele negative Schlagzeilen tber junge Marokkaner.
Ahmet zeigt, dass solche Verallgemeinerungen der Realitat
nicht gerecht werden. Seine Geschichte ist ein Beispiel
daflr, wie Motivation, Leistungsbereitschaft und gegensei-
tiger Respekt zu einer gelungenen Integration beitragen
kénnen. m
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CLAAS Kompetenz

in der Ostschweiz

DY D

Starke Marke
fiir lhre Zukunft

Personliche Kompetenter
Beratung Service

Zuverlassige
Ersatzteile

lhr Kontakt:

Tel: +41 52 305 42 42
E-Mail: info.meier@serco.ch
Ruedelfingerstrass 11, 8460 Marthalen

Tel: 058 434 07 81 | www.laederach-agro.ch

Wir bieten Losungen in allen
Bereichen der Giilletechnik!

Video schayen

Spezialist fiir Giille — Riihren, Pumpen,
Giilletechnik Separieren, Verteilen

Hochdorfer

Technik AG

Hochdorfer Technik AG  Telefon 041914 00 30

6403 Kissnacht am Rigi  info@hochdorfer.ch
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Unsere

Weiterbildung & Jobs

Weiterbildungsangebote

Weiterbildung heisst: den Horizont erweitern, dazulernen, Kontakte
pflegen, Neues lernen. Der Verband Lohnunternehmer Schweiz reagiert
auf eure Wiinsche. Also meldet euch jederzeit.

QL
~
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ml Effiziente Kommunikation -
Webseite und Social Media Auftritt

Tagesseminar

Am: 18. Februar 2027

Um: 08.30-16 Uhr

Ort: RUtti 15, 3052 Zollikofen

'@

Aufwand und Ertrag optimieren im
Marketing - gleicher Aufwand, mehr Wirkung!
Wie den Fokus legen?

Das Erscheinungsbild eines Lohnunternehmens
prégt, wie es von Kundschaft, Fachkraften und
Branchenpartnern wahrgenommen wird. Eine
gepflegte Webseite und ein stimmiger Social-
Media-Auftritt tragen wesentlich dazu bei, wie
professionell und vertrauenswirdig ein Betrieb
erscheint - unabhangig von seiner tatséachlichen
Grosse oder Erfahrung.

Die neue Weiterbildung des Verbands Lohnunter-

nehmer Schweiz zeigt, wie Lohnunternehmen ihr
Erscheinungsbild gezielt und mit vertretbarem
Zeitaufwand pflegen kénnen. Im Zentrum stehen
ein klarer, professioneller Webauftritt sowie ein
effizienter Umgang mit Social Media im Be-
triebsalltag. Ergdnzend wird vermittelt, wie sich
diese Kommunikation sinnvoll mit dem Verkauf
verknlpfen lasst, damit ein gutes Image auch zu
konkreten Anfragen und Auftragen fihrt.

Der Kurs richtet sich an Lohnunternehmerinnen
und Lohnunternehmer, die ihren Auftritt professi-
onalisieren und ihre Kommunikation strukturiert
weiterentwickeln méchten.

«Marketing muss nicht nur ansprechend
aussehen, es muss sich in der Praxis
anwenden lassen - einfach und wirkungsvoll.
Wer Freude hat an den Massnahmen, die er
umsetzt, der hat automatisch mehr Wirkung.

Manuela Stadelmann

Seminarleitung/Referentin:

Die Weiterbildung wird von Manuela Stadelmann
geleitet, Geschaftsfihrerin der Dreifach GmbH in
Egnach (TG), einer Marketing- und Webagentur fur
kleine und mittlere Unternehmen. Sie bringt mehr-
jahrige Erfahrung in der Kommunikation fir die
Landwirtschaft und die Nahrungsmittelbranche
mit und war zuvor unter anderem als Marketing-
und Direktvermarktungs-Beraterin am Bildungs-
und Beratungszentrum Arenenberg tatig.

Ziele:

Den eigenen Auftritt analysieren und
«ausmisten»: Wie nehmen mich andere war?
Welche Botschaften transportiere ich?

Was kann gestérkt werden? Was ist tberflissig?
Was macht mir Spass?

Die Weiterbildung beinhaltet keine Grundinstruk-
tion von Social-Media-Kanélen, es geht darum,
die eigenen Ziele zu erkennen und entsprechend
den Fokus und die Energie auf die richtigen und

passenden Werbemassnahmen und -kanéle zu
lenken.

Anmeldung: Gber unserer Webseite
bis 15. Februar 2027
250 CHF plus Mittagessen

Preis:
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Veranstaltungen

Die Landtechnikmesse
feiert ihre 30. Ausgabe

Vom 26. bis 30. November 2026 wird das Bernexpo-
Geléande wieder zum wichtigsten Treffpunkt

der Schweizer Land-, Forst- und Kommunaltechnik.
Die Jubildaumsausgabe ist friih ausgebucht

und fallt grosser aus als die bisherigen Messen.

Autorin: Kirsten Mdller, Fotos: agrama

Alle zwei Jahre im November zieht es Landwirtinnen, Lohn-
unternehmer, Forstleute, Gemeindewerke und Technikbe-
geisterte nach Bern. 2026 hat die Agrama einen besonderen
Anlass: Sie findet zum 30. Mal statt. Der Schweizerische Land-
maschinen-Verband (SLV) organisiert die Messe seit 1977 als
Informationsplattform fir Investitionsentscheide in der
Schweizer Landwirtschaft. Heute gilt sie als grésste Schweizer
Fachmesse fur Land-, Forst- und Kommunaltechnik.

@ Agrama 2026 auf einen Blick

Datum Donnerstag, 26., bis
Montag, 30. November 2026
Offnungszeiten tiglich 9 bis 17 Uhr
Ort Bernexpo-Gelénde,
Mingerstrasse 6, 3014 Bern
Ausgabe 30. Ausgabe
Eintritt Erwachsene CHF 23,
Jugendliche/
Studierende CHF 17,
unter 16 Jahren
in Begleitung gratis
o6v Libero-Zonen 100 und 101
im Ticket inbegriffen,
Tram Nr. 9 bis «Guisanplatz»
Informationen info@agrama.ch

Tel. 031 368 08 60
agrama.ch
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Jubildumssonderschau: 30 Jahre Landtechnik

Zum Jubildum zeigen die Freunde alter Landmaschinen an
ihrem Stand eine Sonderschau zur Entwicklung der Landtech-
nik in den vergangenen drei Jahrzehnten. Direkt neben den
neuesten Maschinen wird so sichtbar, wie stark sich Technik,
Komfort und Digitalisierung seit den 1990er Jahren veran-
dert haben.

Auch sonst setzt die Messe auf Erlebnisse. Die Veranstalter
werben etwa damit, dass man im Cockpit eines grossen,
GPS-gefihrten Méhdreschers Platznehmen und von dort die
Halle Gberblicken kann. Aussteller erkléren ausserdem die
Technik von Drohnen zur Rehkitzrettung oder zeigen die Me-
chanik neuer Mahwerke aus nachster Nahe.

Ticketpreise unverdndert

Erwartet werden Uber 250 Aussteller und rund 50000 Besu-
cherinnen und Besucher. Die Eintrittspreise bleiben unver-
andert. Tickets gibt es auf agrama.ch im Online-Ticketshop.
Eintrittskarten kénnen auch an der Kasse vor Ort gekauft
werden.

Neu ist die OV-Fahrt in den Libero-Zonen 100 und 101 im
Ticketpreis inbegriffen. Das gilt ab drei Stunden vor bis drei
Stunden nach der Veranstaltung. Fir Besucherinnen und Be-
sucher aus der Region Bern ist die Anreise damit bereits be-
zahlt.

Mit dem OV am einfachsten

Die Veranstalter empfehlen ausdriicklich den &ffentlichen
Verkehr, weil es morgens und abends erfahrungsgeméss zu
Wartezeiten und Stau kommt.

Mit dem Car

Auf agrama.ch gibt es eine Liste von Carunternehmen, die
Fahrten zur Agrama anbieten. Das ist besonders fir Vereine,
landwirtschaftliche Schulen und Betriebsgruppen interes-
sant.
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Es sind die Begegnungen
Die Vorfreude auf die Agrama ist riesig, und das zu Recht. Wenn sich die Schweizer
Landtechnikbranche trifft, wird das Messegeldnde zum Schaufenster fir Innovation. Alle
wichtigen Marken zeigen die ganze Vielfalt moderner Landtechnik: vom leistungsstarken
Traktor Uber Ernte- und Bodenbearbeitungstechnik bis zu digitalen Lésungen fir den

Betriebsalltag.

Die Ausstellungsfldche ist etwas grésser als vor zwei Jahren. Das schafft mehr Raum fir il
Neuheiten, die man aus néchster Ndhe erleben, vergleichen und mit Fachleuten diskutieren Daniel Bernhard
kann. Ob neue Antriebskonzepte, Automatisierung oder Prazisionslandwirtschaft: Président, Schweizerischer

Die Agrama zeigt, wohin sich die Branche bewegt. Landmaschinenverband

Doch die Messe ist mehr als eine Produktschau. Sie ist Treffpunkt fir Landwirtinnen und

Landwirte, Lohnunternehmer, Landtechniker, Hindler und Hersteller. Hier trifft man bekannte

Gesichter, knipft neue Kontakte und tauscht Erfahrungen aus der Praxis aus. Dabei entstehen

oft neue Ideen und Lésungen fiir gemeinsame Herausforderungen.

Freuen Sie sich auf eindrucksvolle Maschinen, iberraschende Neuheiten und viele persénliche Begegnungen.

Wir haben sieben Ausstellern folgende drei Fragen gestellt.
1 Worauf freuen Sie sich besonders?
2 Welche Bedeutung hat die Agrama fiir lhr Unternehmen?

3 Was erwarten Sie von den Besuchern?

Roger Zulliger, Geschéftsfihrer, Agro-Technik Zulliger AG

1 Wir freuen uns auf ganz viele tolle Kontakte und Begegnungen
mit bestehenden und neuen Kunden.

2 Seit Uber 20 Jahren sind wir an jeder Agrama vertreten und
sehen die Ausstellung als Chance fir einen persénlichen
Kontakt und Ausgleich zum Kontakt durch die sozialen Medien.

3 Sich informieren - vergleichen - finale Entscheide treffen
und natdrlich auch die Geselligkeit und das Fachsimpeln mit
Berufskollegen.

>>

Agroluchs 3/2026 57



ke HOELZLE /72050

FAHRZEUGELEKTRIK

X Besuchen_S_l a‘.iﬁ"" -y

. lhre Maschine.
Unsere Losung.

www.odrag.ch | CH-9203 Niederwil Oderm att /\

RUHREN&PUMPEN

GULLEAUSBRINGUNG

FUR PROFIS

Wir haben fiir jeden Einsatz die
passende Losung!

WIR BERATEN SIE GERNE PERSONLICH
@ +41 7195180 50 m
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Veranstaltungen

Andreas Graf, Geschaftsfiihrer Same Deutz-Fahr AG

1 Einerseits auf den direkten Austausch mit den Landwirten,
Lohnunternehmern und Gartenbauern, andererseits darauf, mit
unseren Handlern zu diskutieren.

2 Sie bietet der SDF Schweiz AG die Méglichkeit, unsere
Marken, Produkte und Dienstleistungen einem breiten Fachpub-
likum zu préasentieren und gleichzeitig mit Handel,
Anwendern und weiteren Akteuren der Branche persénlich
in Kontakt zu treten.

3 Furuns liegt der eigentliche Wert einer Messe im persénlichen
Austausch und darin, dass aus Begegnungen neue Ideen,
konkrete Anknipfungspunkte und im besten Fall gemeinsame
Projekte entstehen. Entscheidend ist schlussendlich, dass
der Messebesuch flir Besucher, Handel und Aussteller auch tiber
die Veranstaltung hinaus einen nachhaltigen Mehrwert schafft.

Erich Jenny, Geschéftsfihrer, Walter Marolf AG

1 Aufviele persénliche Begegnungen und den Austausch
mit unserer Kundschaft. Besonders stolz sind wir, unser
neu entwickeltes Hakengerét mit triangularem Fahrwerk zu
prasentieren.

2 Als ortsansdssiger Fahrzeughersteller ist die Agrama fir
uns ein wichtiger Treffpunkt. Hier kénnen sich Unternehmer
persénlich von der Qualitat und Vielseitigkeit unserer
Produkte tberzeugen.

3 Wirerwarten einen regen Austausch Uber die aktuellen
Herausforderungen. Gefragt sind vielseitige Fahrzeuge, die
sich wirtschaftlich einsetzen und optimal auslasten lassen.

Ivo Fausch, Geschaftsfihrer, Bereichtsleiter Verkauf, GVS Agrar

1 Aufdie vielen persénlichen Begegnungen mit unseren
Kunden, Handlern und Partnern aus der ganzen Schweiz.
Gleichzeitig bietet die Agrama uns die Méglichkeit, Neuheiten
zu présentieren, aktuelle Entwicklungen zu diskutieren und
direkt zu spiren, welche Themen unsere Kundinnen und
Kunden beschéftigen.

2 Als national tdtiger Importeur mit einem starken Handlernetz
ist sie fir uns die wichtigste Schweizer Plattform, um unsere
Marken und Dienstleistungen einem breiten Fachpublikum
zu prasentieren.

3 Ich wiinsche mir neugierige und interessierte Besucher.
Eine Messe lebt vom Dialog: Genau dieser offene Austausch
hilft uns, unsere Produkte, Dienstleistungen und Lésungen
laufend weiterzuentwickeln und noch konsequenter auf die
Bediirfnisse der Schweizer Landwirtschaft auszurichten.
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Veranstaltungen

Joel Sless, Verkaufsleiter, Hochdorfer Technik AG

1

2

3

Wir freuen uns auf viele persénliche Begegnungen und
darauf, den Lohnunternehmern unser Topmodell, den
Schleppschuhverteiler Contact 15.0 2K 60 zu présentieren.

Die Agrama ist fir uns der wichtigste Branchentreffpunkt
der Schweiz. Sie bietet die ideale Plattform, um Kontakte
zu pflegen, Neuheiten zu zeigen und als Unternehmen
prasent zu sein.

Vorbeikommen, Fragen stellen und fachsimpeln!

Wir freuen uns auf einen offenen Austausch, spannende
Gespréache und natirlich darauf, bekannte und neue
Gesichter zu treffen.

Matthias Anliker, Leiter Verkauf, Marketing und Unternehmensentwicklung, A. Leiser AG

1 All unsere Kunden zu treffen, auf viele Interessenten fiir unsere
Produkte und Dienstleistungen, auf inspirierende Gespréche
rund um die Schweizer Landwirtschaft und eine tolle Stimmung.

2 Die Agrama ist fir uns die klar wichtigste Messe. Dies punkto
Anfragen, Neukunden und Anzahl Besucher. Die Messe
représentiert die komplette Branche, wovon wiederum alle
profitieren.

3 Interesse, Offenheit, Neugierde und ein offenes Ohr fiir eine
Beratung mit Mehrwert. Denn genau das erhalten sie bei
uns. Ganz nach dem Motto «Gemeinsam unaufhaltbar fir eine
erfolgreiche Schweizer Landwirtschaft».

Fabian Tillmann, Kundenbetreuer Schweiz, betriko GmbH - Agrarmonitor

@ Tipps fiir den Messebesuch

Auf den persédnlichen Austausch mit unseren Kunden und
darauf, unsere Neuheiten zu présentieren, z. B. Ahrwin,
den ersten Kl-Assistenten der Branche, der nicht nur die
Software, sondern auch den Betrieb kennt.

Die Agrama ist fiir uns eine wichtige Plattform, um Inno-
vationen zu zeigen, Trends aufzugreifen und gemeinsam
mit der Branche die digitale Zukunft der Landwirtschaft

zu gestalten.

Wir wiinschen uns neugierige Besucher, die ihre Herausforde-
rungen mitbringen, Fragen stellen und gemeinsam mit uns
entdecken, wie Digitalisierung und Kl den Betriebsalltag in der
Schweiz einfacher machen kénnen.

* Ticket online kaufen: Das spart Zeit an der Kasse, und die OV-Fahrt ist gleich dabei.
¢ Frith anreisen: Die Messe 6ffnet um 9 Uhr, der sp&te Vormittag und die Wochenendtage sind
erfahrungsgemaéss am starksten besucht.
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Premium Silo-Stretchfolie und
mnovatlves BaIIennetz aus einer Hand

Stretchfolie von BSK & Lakufol 5 Ballennetz von Karatzis

+ Sehr hohe Rissfestigkeit dank 7-lagiger Folie = - SuperGrip-Plus Technologie: erhohte Masse
+ Kein Teleskopieren, auch bei grosser Hitze | und Festigkeit pro Kette, sauberer Schnitt

» Schnelle Lagenhaftung durch . - Hochste Festigkeitsklasse 4
innenlagige Tackifier-Beladung -+ Ein Netz fiir alle Kulturen KARATZIS SA

Geeignet fiir alle Rund- und Quaderballenpressen
Top UV-Stabilitdt im Freien

" o . y I
Besuchen Sie uns an der EXAKT Fert SA
S Messe Tier & Technik Tel. +41 31 380 00 40
Mehr Informationen : 25.-28.2.2027 in St. Gallen info@exakt.ch

-
/CASCA sl C(

Midland Schmierstoffe werden im

aargauischen Hunzenschwil hergestellt.

Vom Schweizer Familienunternehmen Oel-Brack AG,
das seit 1880 im Schmierstoffgeschaft tatig ist.

Midland - Swiss Quality Oil

Als Lohnunternehmer haben Swiss Quallty OII'

Sie bei uns klare Vorteile.
Entdecken Sie lhre Vorziige.
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A4 AGRARMONITOR

Durch den Live-Austausch i
AGRARMONITOR kénnen alle
Beteiligten sofort reagieren.
Daten werden in Echtzeit
aktualisiert, Entscheidungen
kédnnen direkt getroffen werden
und alle Beteiligten sind
gleichzeitig informiert.

Lukas Burger
AS Agrar-Service 5

AGRARMONITOR
verbindet alle.

AGRARMONITOR ist die Software fur Lohn-
unternehmen, Ackerbaubetriebe und Biogas-
anlagen. Von der Auftragsplanung Uber die
mobile Zeiterfassung bis zur Rechnung laufen
alle Daten in einem System zusammen — im
BlUro und auf dem Feld. Weniger Aufwand,
mehr Uberblick, saubere Abrechnung.

www.agrarmonitor.de/schweiz



Termine

12. November 2026, Wil (SG)

Networking-Anlass -
Besichtigung Stihl-Kettenwerk

Der Verband Lohnunternehmer Schweiz und
die Robert Aebi Landtechnik AG laden am
Donnerstag, 12. November 2026, zur Werk-
besichtigung bei Stihl ein.

Nutzt diese einmalige Chance - die
Teilnehmerzahl ist begrenzt!

Weitere Informationen
¥ sowie zur Anmeldung

26.-30. November 2026, Bern (BE)
Agrama

Die grosste Schweizer Fachmesse fur Land-, Forst-
und Kommunaltechnik findet alle zwei Jahre auf
dem Gelédnde der Bernexpo in Bern statt. Die
Agrama bietet spannende Einblicke in modernste
Landtechnik, interaktive Erlebnisse und gemut-
liche Verpflegungsmaglichkeiten - Tickets sind ab
Sommer online oder vor Ort erhiltlich.

Siehe Seite 56

Veranstaltungen

02.-03. Dezember 2026, Bremen (DE)
DelLuTa

Am 2. und 3. Dezember findet die 12. Ausgabe
der DeluTa (Deutsche Lohnunternehmer-Tagung)
in Bremen (DE) statt.

Siehe Seite 66

05., 06. und 08. Januar 2027
Maistag UFA Samen

Der traditionelle alljahrliche Maistag von UFA
Samen mit Rickblick auf das vergangene
Anbaujahr findet an folgenden Terminen statt:
05. Januar 2027, Winterthur

06. Januar 2027, Lyssach

08. Januar 2027, Moudon

13. Januar 2027, Forschungszentrum
der Syngenta in Stein (AG)

Jahresgonnertreffen IG
BauernUnternehmen

Referate

e Regina Ammann, Leiterin Sustainability &
Public Affairs Schweiz von Syngenta

e Christian Hofer, Direktor des Bundesamtes
fur Landwirtschaft zum Thema « AP 30+

e Olivier Jacquat, Leiter Zulassungsstelle
Pflanzenschutzmittel im BLV

R

i Zur Webseite
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Em
Ersatzteil- und Maschmen-Serwce AG

NEU fiihren wir
Holzspalter exklusiv
mit Fahrwerk das ganze

AMR-Programm

]
Holzspalter Pfahlrammer
6-33t

Wipp-/Kreissdgen Trommelségen

Wir sehen uns an der

- AGRAMA

in der Halle 14

Neuheiten mit PS und Képfchen

Fendt 800 Vario Gen5: Wenn Du den besten Kollegen der Welt hast.
Valtra T-Serie Gené: Weiss, was du willst.
Massey Ferguson 7S MARK2: Geboren aus Erfahrung.

GVS Agrar AG, Im Majorenacker 11, 8207 Schaffhausen GVS-AGRAR.CH
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Veranstaltungen

/ I—
13. und 14. Januar 2027 2 isz] 10. Mérz 2027, Langenthal (BE)
KWS-Maistag Networking bei Motorex

Ort und Betrieb publizieren wir
online, sobald diese bekannt sind.

04. Februar 2027, Niederweningen (ZH)
Generalversammlung 2027

Die 24. Generalversammlung findet bei Bucher
Landtechnik in 8166 Niederweningen statt.
Eine schriftliche Einladung mit weiteren
Informationen folgt. Motorex und der Verband Lohnunternehmer

Schweiz laden zu einem Networking-Anlass ein.

Highlight des Abends: Vortrag des Patrouille-Suis-

se-Leaders, Martin Schér: «Teamwork bei Tempo
Weitere Informationen 1000». Anschliessend gemdtliches Outdoorfon-
due mit Ausklang.

25.-28. Februar 2027, St. Gallen (SG)
Tier und Technik

Die internationale Fachmesse fur Tierhaltung,
Landwirtschaft, Spezialkulturen und Landtechnik.

| 05.Mai 2027, Bern (BE)

Swiss Forum Agro Food

Das nachste Swiss Forum Agro Food findet im
Cube, der neuen Festhalle auf dem Bern Ex-
po-Gelénde, statt.

© Michael Huwiler

imenthaler

tna Mu

Es erwarten euch spannende Referate und inter-

04.-07. Marz 2027, Thun (BE) essante Podiumsdiskussionen - mit Claas-CEO

. Jan-Hendrik Mohr, Deutschlands bekanntester
Agrl'Messe Agrarinfluencerin, Marie Hoffmann, und Beteili-
Auf einer Flache von 16000 m2 présentieren gung des Verbandes Lohnunternehmer Schweiz.
rund 200 Aussteller ihre Produkte und Dienst- Wir schlagen die Briicke zwischen innovativer
leistungen. Technologie und Lebensmittelproduzenten.
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Veranstaltungen

Branchentreff

der Lohnunternehmer

in Bremen

Am 2. und 3. Dezember 2026 treffen sich Lohnunter-
nehmer, Agrardienstleister und die Landtechnik-
industrie zur 12. Deutschen Lohnunternehmer-
Tagung (DelLuTa) in Bremen. Das bewahrte Konzept
bleibt, neu ist die «Zukunfts.Werkstatt Agrar-
Service» fir Start-ups und neue Geschaftsideen.

Autorin: Kirsten Muller, Fotos: Kirsten Muller

Die DelLuTa ist keine gewdhnliche Landtechnikmesse. Sie ist
die Veranstaltung derim Bundesverband Lohnunternehmen
(BLU) organisierten Betriebe und versteht sich in erster Linie
als Kontaktbérse. Information, Dialog und Unterhaltung sind
laut Veranstalter die drei Grundpfeiler. Die Tagung findet alle
zwei Jahre im Dezember an zwei Tagen auf dem Messege-
l&nde Bremen statt. 2026 lautet das Leitthema «Miteinander.
Fireinander!».

Wie gross die Veranstaltung ist, zeigt der Rickblick auf 2024:
Uber 12000 Besucherinnen und Besucher kamen damals
nach Bremen. Mehr als 200 férdernde Mitglieder prasentier-
ten ihre Produkte, und in Gber finf Tagungsrdumen fanden
mehr als 50 Vortrage und Diskussionen statt. Laut Veranstal-
ter ist die gesamte Landtechnikindustrie vertreten, dazu
kommen zahlreiche Lieferanten und Partner aus dem Umfeld
der Lohnunternehmen. Die Prasentationsflache betragtrund
23000 m2.

Wichtig vorab: Nur fiir Verbands-Mitglieder

Anders als bei einer Publikumsmesse ist die Teilnahme ex-
klusiv fur Mitglieder der Lohnunternehmer-Verbande wie des
Verbandes Lohnunternehmer Schweiz. Das gilt fir Besucher
und Aussteller. Tickets gibt es deshalb nur Giber deninternen
Mitgliederbereich. Auch aus der Schweiz reisen jeweils Lohn-
unternehmer nach Bremen: 2024 waren es rund 60. Zwei
Schweizer Betriebe erhielten damals den Lohnunternehmen
Image-Award.
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Zwei Tage, zwei Abende
An beiden Tagen &ffnet die DeLuTa um 9 Uhr.
Der Eingang ist bei Halle 4.

Mittwoch, 2. Dezember 2026 (1. DeLuTa-Tag)
® Prasentationen Maschinen 9 bis 18.30 Uhr
e Vortrage: 11 bis 16 Uhr
e Unternehmerinnen-Meet-&-Greet:
ab 14 Uhr am BLU-Stand
¢ BLU-Empfang im Congress Centrum mit
Sektempfang und Fingerfood
e DeluTa-Party in der OVB-Arena:
Einlass ab 19 Uhr

Donnerstag, 3. Dezember 2026 (2. DelLuTa-Tag)
® Prasentationen der Maschinen: 9 bis 17 Uhr
e Vortrage: 11 bis 15 Uhr
¢ grosse Verlosung im Foyer von Halle 5, nur fir
Besucherinnen und Besucher des zweiten Tages
e BLU-Powerabend im Congress Centrum:
Einlass und Abendessen ab 17Uhr
Die Abendveranstaltungen sind fester Bestandteil der DeLu-
Ta und im Ticket inbegriffen. Fur viele sind sie genauso wich-
tig wie der Tag in den Hallen.

Neu: Zukunfts.Werkstatt Agrar-Service

Mit der Zukunfts.Werkstatt Agrar-Service gibt es 2026 einen
neuen Bereich. Hiertreffen Unternehmen, Griinderinnen und
Grinder sowie Start-ups direkt auf die Lohnunternehmen,
also auf die Praktiker, die am besten beurteilen kdnnen, ob
eine Idee im Alltag funktioniert. Dabei gehe es «nicht um
moglichst viele Aussteller, sondern um neue Ideen und die
Vielfalt von Lésungen», schreibt der BLU.



Ein besonderes Format sind die Sieben-Minuten-Pitches.
Ausgewshlte, noch wenig bekannte Aussteller haben 7 min
Zeit, ihre Idee vorzustellen. Wer mehr wissen will, fihrt das
Gesprach danach am Stand weiter. Den Hintergrund be-
schreibt der Verband deutlich: Kosten- und Wettbewerbs-
druck, Regulierung und Fachkraftemangel zwingen die Be-
triebe, ihre Geschaftsmodelle zu Gberprifen. Die Zukunfts.
Werkstatt soll Anstdsse fur Spezialisierung, Professionalisie-
rung und neue Dienstleistungen geben.

Mehr als Maschinen

Neben den Firmenpréasentationen in mehreren Messehallen

umfasst die Del.uTa:

¢ Fachvortrdage und Podiumsdiskussionen: kompakt
und fir alle Teilnehmenden zugénglich. 2024 fanden sie
im Congress Centrum Bremen (CCB) statt.

¢ Wettbewerbe: fiir Einzelpersonen und Lohnunterneh-
mer-Teams

¢ Azubi-Wettbewerb: fir Auszubildende zur Fachkraft
Agrarservice, mit verschiedenen Stationen

¢ Komplettverpflegung: an beiden Tagen kostenlos an
zahlreichen Verpflegungsstationen

¢ Universititen und Schulen: Hochschulen und Bildungs-
einrichtungen présentieren sich mit eigenen Sténden
und suchen den Austausch mit der Praxis.

DelLuTa in Bremen -

Uber den Verband Lohnunternehmer Schweiz
auf unserer Webseite.

Ab dem 16. November werden die Tickets 30 % teurer.

Ticket Leistung Preis
Tageskarte Messetag, BLU-Empfang 70 CHF
2. Dez. (Anmeldung nétig),

Del.uTa-Party, Verpflegung
Tageskarte Messetag, BLU-Powerabend, 60 CHF
3. Dez. Verpflegung
Kombikarte beide Tage mitdem 112 CHF
2.und ganzen Abendprogramm
3. Dez. und Verpflegung

Tipps fiir den Besuch

o Kombikarte wahlen: Wer beide Abende mitnehmen

will, fahrt mit der Kombikarte am glnstigsten.

¢ Pitches einplanen: Die Sieben-Minuten-Pitches der
Zukunfts.Werkstatt bieten einen schnellen Uberblick
Uber neue Ideen.

e Zweiten Tag nicht auslassen: Die Verlosung gibt es
nur am 3. Dezember.

e Weihnachtsmarktin Bremen besuchen.

2.und 3. Dezember 2026
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Personlich

«Inlandisches Potenzial
bleibt ungenutzt»

Die Zuckerribenkampagne 2026 begann unter schwierigen
Vorzeichen. Lukas Aebi erklart, warum Extenso fur die
Ribenqualitdt schadlich ist und die Herausforderungen der

Logistik in so einem Jahr fordernd sind.

Interview: Kirsten Miller, Foto: Schweizer Zucker

Woher kommt lhr Bezug zur Schweizer Landwirtschaft?
Lukas Aebi: Meine Eltern waren Lehrer, aber ich habe
schon friih auf dem Hof meines Nachbarn mitgearbeitet.
Nach meiner Ausbildung zum Automatiker und einem Jahr
Studium zum Maschinenbau-Ingenieur habe ich mich ent-
schieden, Agronomie zu studieren. Danach war ich ein Jahr
fest auf dem Hof von Beat Mathys angestellt.

Was macht eine erfolgreiche Partnerschaft zwischen
Zuckerfabrik und Riibenpflanzern aus?

Beide Seiten missen profitieren. Geht es Schweizer Zucker
gut, geht es auch den Produzenten gut. Wir missen jedoch
die gesamte Wertschépfungskette im Blick haben:
Produzenten, Lohnunternehmer, Transport, Verarbeitung,
Kunden und letztlich die Konsumenten.

Wo liegt dabei die grésste Herausforderung?

Bei der Qualitat. Als industrieller Betrieb brauchen wir
erstklassige Rohware, denn je besser die Riben, desto
effizienter die Verarbeitung. Sonst steigen die Kosten:

Je nach Werk rechnen wir mit 100000 bis 150000 CHF

pro Tag. Dauert die Kampagne wegen schwieriger Qualitat
zehn Tage ldnger, sind es 1,5 Mio. CHF oder mehr.

Was ist vor Kampagnenstart die grésste Unbekannte?
Die Ribenqualitadt: Wie hoch sind Zuckergehalt und Zucker-
ausbeute, wie gross ist der Anteil fauler Riben? Dazu
kommt der Ertrag. Liegt er tatsdchlich 30 % und dieses Jahr
sogar teilweise 40 % unter dem Flinfiahresmittel, wird auch
die Logistik anspruchsvoll.

Das bedeutet?

Wir brauchen pro Werk rund 10000 t Riben am Tag. Bei

50 bis 60 statt 80t/ha ist dafiir rund ein Drittel oder mehr
Fldche nétig. Die Ribenmaus muss mehr Parzellen anfahren,
und jedes Umsetzen dauert etwa eine halbe Stunde. Das
verschiebt die ganze Anlieferung. In Aarberg, wo Strasse
und Bahn direkt an die Fabrik gekoppelt sind, ist das heikler
als in Frauenfeld. Idealerweise kommen dort je 50 % per
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Strasse und Bahn; bei 65 bis 70% Strasse lasst sich die
Fabrik nicht mehr optimal versorgen.

Die Zuckerriibe steht unter Druck: Trockenheit,
Riibenriissler, SBR, Stolbur, Blattlduse und weitere
Probleme.

Stimmt. Zentral ist die Trockenheit: Von April bis zu den
Proberodungen fielen regional nur 250 bis 280 statt 450 bis
600mm. Darauf haben wir keinen Einfluss, wohl aber auf
den Schutz der Bestdnde. Besonders der Riibenrssler
macht uns zu schaffen, dazu kommen SBR- und hoffentlich
nicht zu starke Stolbur-Schaden.

«Es entsteht ein Zielkonflikt.
Wir férdern den Verzicht auf
Pflanzenschutz, importieren dann
aber fehlende Produkte,
wir sind ineffizient und betreiben
Ressourcenverschwendung.»

Lukas Aebi, Schweizer Zucker AG.

Trotz Notfallzulassung sind die Schéden gross.
Weshalb?

Offenbar war nicht allen bewusst, wie gravierend Ribenris-
sler und Trockenheit zusammenwirken. Das kann zu Quali-
tdtsproblemen bei der Ribe fihren bis hin zum Totalausfall.
Im Vorjahr war der Druck &hnlich, aber dank Regen hatten
die Pflanzen mehr Blattmasse und verkrafteten ihn besser.
Dieses Jahr sind viele Bestdnde regelrecht eingebrochen.

Wie stark unterscheiden sich die Bestinde?
Wer gegen den Ribenrissler geschiitzt hat, erreicht statt
80 vielleicht 50 oder 55t/ha. Entscheidend ist aber: Diese



Riben bleiben eher verarbeitbar. Ein tiefer Ertrag ist das
eine, problematisch wird es, wenn auch die Qualitat nicht
mehr stimmt.

Foérdert das Extenso-Programm diese Entwicklung?
Nein. Extenso entschadigt Minderertrédge, aber es férdert
die Ribenqualitat nicht, und darauf kommt es jetzt an. Einen
tieferen Ertrag kann man abfedern, mangelnde Qualitat
macht die Verarbeitung teuer und fir die Fabriken unwirt-
schaftlich. Das schadet langfristig auch den Produzenten.

War das Programm damals falsch konzipiert?

So pauschal wiirde ich das nicht sagen. SBR und Riben-
russler waren damals kein Thema, und die Cercospora-
Stdmme waren weniger aggressiv. Unter den heutigen
Bedingungen wird Extenso im Ribenanbau aber sehr
schwierig. Fir einzelne Produzenten mag es kurzfristig auf-
gehen, fur die Wertschdpfungskette ist es mit der jetzigen
Gegebenheit keine nachhaltige Lésung.

Weshalb ist lhnen die Unterscheidung zwischen
Extenso und IP Suisse wichtig?

Die Begriffe werden oft vermischt. Von rund 18000 ha
Riben sind etwa 9000 Extenso, und davon tragen rund
4500 zusétzlich das IP-Suisse-Label. IP-Suisse-Riben sind
also immer Extenso-Riben, aber nicht umgekehrt.

Der Unterschied: IP Suisse schafft einen Marktmehrwert,
weil Kunden ihre Nachhaltigkeitsstrategie stdrken und sich
enger an Schweizer Zucker binden. Bei reinen Extenso-
Riben liegt der Nutzen nur in der Prémie fir die Produzen-
ten.

Sind die Alternativen zum Pflanzenschutz inzwischen
zu begrenzt?

Unsere Vision bleibt: méglichst viel produzieren mit
méglichst wenig Input. Niemand setzt gerne Fungizide

Personlich

Lukas Aebi ist Leiter
Ribenmanagement
und Mitglied der
Geschéaftsleitung der
Schweizer Zucker AG.

oder Insektizide ein. Verlangt die Situation es aber, missen
wir gezielt eingreifen. Pflanzenschutz steigert das Ertrags-
potenzial nicht, er verhindert, dass es durch Krankheiten
und Schédlinge verloren geht. Das unterscheidet ihn von
der Diingung.

Was passiert, wenn darauf verzichtet wird?

Es entsteht ein Zielkonflikt. Wir férdern den Verzicht auf
Pflanzenschutz, importieren dann aber fehlende Produkte.
Bei den getrockneten Ribenschnitzeln als Futtermittel
heisst das: Sie kommen zum Beispiel aus Agypten, wihrend
inldndisches Potenzial ungenutzt bleibt. Nicht jeder Ausfall
lasst sich verhindern, aber das miissen wir kritisch hinterfra-
gen, zumal zwei solche Jahre in Folge die Versorgung rasch
verschérfen kénnten.

Und die Klimabilanz?

Unsere Kunden verlangen zunehmend CO,-reduzierten
Zucker, auch aus dem Anbau (Scope 3). Hauptfaktoren sind
laut Erhebungen auf rund 200 Pilotbetrieben Diinger und
Treibstoff. Gerodet wird mit Ghnlichem Dieselverbrauch,
egal ob 80 oder 30t/ha stehen. Bei schlechtem Ertrag
verschlechtert sich die CO,-Bilanz pro Tonne Zucker massiv.
Eine pauschale Antwort gibt es nicht, aber wir sollten das
Potenzial so absichern, dass Menge und Qualitat stimmen.

Welche Rolle spielen tolerante Sorten?

Eine wichtige. Die Ziichter hoffen, bis etwa 2029 das
Genom fiir SBR-Toleranz zu verstehen. Danach kann es mit
konventioneller Ziichtung nochmals sechs bis zehn Jahre
bis zur marktfdhigen Sorte dauern. Die Frage ist, ob wir
diese Zeit haben. Neue Ziichtungsmethoden kénnten es
beschleunigen, das ist aber politisch sensibel.

Auch beim Ribenrissler zeigen Versuche Unterschiede:
Sorten mit mehr Blattmasse und ldngeren Blattstielen sind
weniger empfindlich. Bisher ziichtete man vor allem auf
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Personlich

Ertrag, Zuckergehalt und einzelne Resistenzen, vieles l5ste
der Pflanzenschutz. Beim Weizen wurde dank dem Ziich-
tungsprogramm von Agroscope dagegen jahrzehntelang
flr den Extenso-Anbau geziichtet. Bei der Ribe holen uns
SBR, Stolbur und Riibenrissler jetzt ein.

Wie sehen Sie die Bio- und IP-Suisse-Riiben?

IP Suisse ist stabil, zusétzliche Absatzmengen sind schwer
zu gewinnen. Beim Biozucker sehe ich Potenzial, doch
Abnehmer kénnen auch glinstigeren EU-Biozucker bezie-
hen. Den Bioproduzenten wurden zwei Optionen vorgelegt:
héherer Preis bei stabilem Volumen oder tieferer Preis mit
mehr Menge. Sie wéhlten Preisstabilitdt, deshalb dirfte das
Volumen vorerst nicht stark wachsen.

Wie wichtig sind verldssliche Rahmenbedingungen?
Zentral. Ohne Planbarkeit wird der Anbau schwierig, und
ohne gewisse Unterstiitzung ist er nicht konkurrenzféhig.
Beim Zucker war der Grenzschutz mit 70 CHF/t bisher tief
und unzufriedenstellend fir alle Akteure. Die Branche hat
ein flexibles Modell ausgearbeitet: Bei hohen Zuckerpreisen
soll der Schutz tief sein, damit die Industrie nicht benach-
teiligt wird, bei tiefen Preisen héher. Er bewegt sich
zwischen 0 und maximal 140 CHF/t. Das halte ich fir
sinnvoll.

Der Grundpreis sinkt. Wie funktioniert das Modell?
Fir die Ernte 2026 lag der Grundpreis bei 48 CHF, mit dem
Fldchenzuschlag bei 50 CHF/t. Im Vorjahr zahlten wir bei
guten Ertrdgen (Frauenfeld 86, Aarberg 83t/ha) durch-
schnittlich rund 58 CHF. Fiir die ndchste Kampagne sinkt
der Grundpreis von 48 auf 43 CHF.

Erist aber nicht der Auszahlungspreis: Dazu kommt eine
variable Komponente von bis zu 7 CHF/t. Lauft der Zucker-
verkauf aus der Ernte 2027 gut, kénnten wieder 50 CHF
erreicht werden. Das Modell sichert beide Seiten ab und
setzt einen Anreiz fiir gute Qualitat.

Wie werden steigende Dieselkosten im Riiben-
transport beriicksichtigt?

Der Tarif besteht aus einem Grundpreis pro Kilometer,
einem Dieselzuschlag nach offizieller Tabelle, der vollstédn-
dig weitergegeben wird, und einem jéhrlichen Teuerungs-
index. Dieser lag im Vorjahr bei rund 2,4% und ist fiir 2026
deutlich tiefer. Diskussionen entstehen oft, weil die Informa-
tionen in Branchenvereinbarungen und Rundschreiben

zu wenig gelesen werden. Uber den Grundtarif darf man
reden, aber das Geld kann nur einmal ausgegeben werden:
Was in den Transport geht, fehlt beim Ribenpreis.

Wie wird die Logistik klimafreundlicher?

Die Kunden geben die Richtung vor. Beim Zuckertransport
setzen wir schon Elektrolastwagen ein. Schwieriger ist die
Landwirtschaft, weil es fiir Traktoren noch keine breit markt-
fahigen elektrischen Lésungen gibt. Getestet wurde etwa
der HVO-100-Diesel beim Ribenroden, mit méglichen
COg,-Einsparungen von bis zu 90 %. Das muss sich aber
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Kirsten Miller, Geschaftsfiihrerin Verband Lohnunternehmer Schweiz
mit Lukas Aebi beim Rundgang durch die Aarberger Zuckerfabrik.

auch wirtschaftlich rechnen. Honorieren Kunden klima-
freundlicheren Zucker, profitieren alle.

Welche Rolle spielen die Lohnunternehmen?

Eine sehr wichtige: Die Zuckerribe ist eine typische Lohn-
unternehmerkultur, kaum ein Betrieb kauft einen eigenen
Riibenroder. Wenn Lohnunternehmen an die Kultur glauben,
sie fachlich begleiten und positiv dartiber sprechen, ist das
fur die Branche ein Erfolgsfaktor. Eine Herausforderung ist
die wachsende Komplexitat des Pflanzenschutzes mit Wirk-
stoffen, Terminen, Abdriftauflagen und Diisenwahl. Nicht
jeder Produzent kann das in jeder Kultur beherrschen. Dass
manche den vermeintlich einfacheren Weg wéhlen, kann
ich nachvollziehen, fir die Wertschépfungskette reicht das
aber nicht.

Was méchten Sie den Produzenten fiir die Ernte 2027
mitgeben?

Uberlegen Sie gut, wie Sie anbauen. Wir brauchen erstklas-
sige Qualitdt, und die ist unter den aktuellen Bedingungen
nur mit bedarfsgerechtem Pflanzenschutz zu erreichen.

Mit toleranteren Sorten oder weniger Druck kann sich das
dndern, heute ist ein Anbau mit wenig oder ohne Pflanzen-
schutz aber kaum mdéglich.

Zum Schluss: persénlich

Wo erholen Sie sich?
Beim Skifahren, mit der Familie und beim Velofahren
am Wochenende.

Engagieren Sie sich in einem Verein?
Ja, ich spiele Zugposaune in der Dorfmusik und bin
Gemeinderat. m
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Extreme Wetterereignisse kdnnen Ihre ein-
jahrigen Kulturen teilweise oder ganz
zerstoren. Mit unserer Wetterversicherung
sind Sie gegen die finanziellen Folgen
abgesichert - schnell und unkompliziert.
mobiliar.ch/wetterversicherung
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